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ABSTRACT

Web-based sales order information system is a system that provides information
services in the form of sales data. The existence of such a system is very important
in PT. Anugerah Musi Indah Nusantara where the sale of process is done through
sales interaction and the customer does not have a good system and is still done
in a conventional way. The purpose of this study is to provide convenience in the
process of sales transactions where sales and customers can directly order
product orders without having to contact the office or come to the office, with a
web-based system all product data can be ordered. Quickly it can even display
sales commissions based on sales based on sales. The approach method used is
structured approach and development method using prototype model. Analyzer
used is Flowchart, Context Diagram, Data Flow Diagram (DFD), table relation
and Entity Relationship Diagram (ERD). The software used is: Dreamweaver,
Xampp. This information system is built to facilitate the processing of sales data
and sales transactions.

Keywords: System, Information, Sales, Order, Web Based



ABSTRAK

Sistem informasi sales order berbasis web merupakan suatu sistem yang
memberikan layanan informasi berupa data penjualan. Keberadaan sistem seperti
ini sangat penting pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara dimana proses
penjualan yang dilakukan melalui interaksi sales dan pelanggan belum memiliki
sistem yang baik dan masih dilakukan dengan cara konvensional. Tujuan
penelitian ini adalah untuk memberikan kemudahan pada proses transaksi
penjualan dimana pihak sales dan pelanggan bisa langsung melakukan order
pesanan produk tanpa harus menlepon ke kantor atau datang ke kantor, dengan
sistem berbasis web semua data produk dapat dipesan dengan cepat bahkan juga
dapat menampilkan infromasi perhitungan komisi sales bedasarkan penjualan
yang dilakukan sales. Metode pendekatan yang digunakan adalah pendekatan
terstruktur dan metode pengembangannya menggunakan model prototype. Alat
bantu analisis yang digunakan yaitu Flowchart, Diagram Konteks, Data Flow
Diagram (DFD), relasi table dan Entity Relationship Diagram (ERD). Perangkat
lunak yang digunakan adalah : Dreamweaver, Xampp. Sistem informasi ini
dibangun agar dapat memberikan kemudahan dalam pengolahan data transaksi
penjualan sales dan pelanggan.

Kata kunci : Sistem, Informasi, Sales, Order, Berbasi Web
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BAB 1
PENDAHULUAN

1.1 LatarBelakang

Perkembangan teknologi informasi dari tahun ketahun yang semakin cepat
menjadi tantangan berat bagi pengguna teknologi informasi itu sendiri dan
mendorong setiap sektor organisasi baik formal maupun informal atau lembaga-
lembaga lainnya untuk dapat memanfaatkannya sebagai penunjang kegiatan kerja
sehingga dapat menghasilkan informasi yang cepat, tepat dan akurat. Untuk
mewujudkan hal tersebut, maka dibutuhkan sumber daya pendukung lainnya
seperti perangkat lunak yang dapat diandalkan kemampuannya serta sumber daya
manusia yang harus menguasai kemampuan teknologi informasi itu sendiri. Dari
perkembangan teknologi itulah kita harus memahami serta mengenal teknologi
tersebut. Dimana kecanggihan teknologi akan terus berkembang dengan pesat
diberbagai aspek kehidupan dimasa yang akan datang.

PT. Anugerah Musi Indah Nusantara merupakan anak perusahaan yang
terletak di Sumatera Selatan yang bergerak di bidang produksi bahan baku busa
dan distributor produk—produk springbead atau tempat tidur, dalam pengolahan
data penjualannya PT. Anugerah Musi Indah Nusantara ini memerlukan sales
dalam melakukan pemasaran produk. Sales masih harus membawa contoh-contoh
produk kesetiap pelanggan dalam bentuk katalog. Sehingga pihak pelanggan dapat
mengetahui produk-produk apa saja yang ada diperusahaan ini. Jika ada
pelanggan yang ingin menjadi konsumen maka sales memberikan form
pendaftaran kepada pelanggan untuk diisi dan menyerahakan beberapa identitas
diri kepada sales. Setelah semuanya telah lengkap barulah pelanggan dapat
melakukan pemesanan dan dengan plafon yang telah diberikan. Jika pelanggan
ingin melakukan pembelian pelanggan dapat langsung menelfon sales atau
menunggu sales datang kembali kepelanggan.

Sistem yang berjalan pada PT. AnugerahMusi Indah Nusantara saat ini
memiliki beberapa permasalahan yaitu jika sales mendapatkan orederan dari
pelanggan sales harus menanyakan produk yang diinginkan pelanggan tersebut

ada atau tidak dengan cara menelpon sales counter. Tetapi keadaan sales counter
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yang selalu sibuk sehingga sulit sekali untuk dihubungi dan memerlukan waktu
beberapa kali untuk dapat menelponnya. Jika telpon telah dijawab oleh sales
counter, sales counter masih harus mengecek kembali kepapan tulis dan komputer
dan masih menanyakan stock barang ke adm barang jadi. Tak jarang pula data
yang ada dipapan tulis dengan komputer tidak sesuai dengan stock barang aslinya.
Sehingga sales masih harus menunggu sales counter untuk mengecek kembali
stock barang yang ada dan barulah sales counter menghubungi sales untuk
memberitahukan stock kepada sales yang bersangkutan. Jika stock ada sales
melakukan pemesanan via telpon dan sales counter masih harus menulis di kertas
sales order. Sales counter mengecek plafon pelanggan terlebih dahulu ke kas kecil
untuk mengecek plafon pelanggan dan barulah sales counter dapat membuatkan
surat jalan dan mencetaknya sehingga barang barulah dapat dikirim ke pelanggan,
kemudian permasalahan lainnya yaitu sales terkadang tidak dapat langsung
mengetahui berapa isentif atau komisi yang didapat berdasarkan periode yang
berjalan, jika sales ingin mengetahui komisi atau itensif maka pihak sales harus
mengunggu sampai periode bulan berakhir dan Tentu hal ini menyebabkan tidak
efisien dalam suatu pekerjaan.

Dengan melihatpermasalahan yagdijelaskandiataspada PT. Anugerah Musi
Indah Nusantara maka dibutuhkan kehadiran sebuah sisteminformasi sales order
padaPT.AnugerahMusi Indah Nusantara berbasis websiteyang
dapatmenanganipermasalahandiatas. Hal ini sangat penting karena keberadaan
suatu sistem khususnya berbasis website dapat membantu sales dalam melakukan
orderan dan mengetahui persedian barang secara detail dan perhitungan komisi
atau isentif sales. Selain itu melalui website dapat mengakses informasi yang
dibutuhkan kapan saja dan dimana saja. Tidak hanya itu saja, keberadaan suatu
website akan dapat mempermudah sales dalam mengorder barang, dan pihak
pelanggan dalam melakukan pemesanan maka diperlukan sebuah sistem yang
mendukung dalam proses pemasaran, pemesanan dan perhitungan isentif
salesman pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara.

Berdasarkanlatarbelakangtersebut, dibuatlah suatu “Sistem Informasi Sales
Order Pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis Website”. Sistemini



10

akanmemungkinkan perusahaan untuk memeberikan kemudahan transaksi

penjualan khususnya bagian sales order dan pelanggan.

1.2 ldentifikasi Masalah
Berdasarkan Latar yang dibahasdalampenelitian yang akandilakukan maka
peneliti mengidentifikasi masalah yaitu bagaimana membangun SistemInformasi

Sales Order Pada PT. AnugerahMusi Indah Nusantara Berbasis Website”.

1.2.1 Rumusan Masalah

Berdasarkanlatarbelakangmakarumusanpermasalahandalampenelitianiniad
alahbagaimana membangun  Sisteminformasi Sales Order Pada PT.

AnugerahMusi Indah Nusantara Berbasis Website, yang dapat mempermudah

pihak sales counter, sales dan pelanggan dalam melakukan pemesanan produk ke

PT. AnugerahMusi Indah Nusantara.

1.2.2 BatasanMasalah

Adapunbatasanmasalahdalampenelitianiniadalah :

1. Sistem yang dibangunhanyameliputipengolahan data sepertipengolahan data
pengguna, pengolahan data barang, pengolahan data sales, danpengolahan data
transaksisepertipemesananprodukdari sales ataupunpelanggan.

2. Penyajianlaporanhanyameliputilaporan stock produk, laporan sales, laporan
pelanggan,  penjualandankomisi  sales yang  meliputikomisiharian,
mingguandanbulanan.

3. MenggunakanbahasapemrogramanPHPdan database MySQL.

1.3 TujuandanManfaatPenelitian

1.3.1 TujuanPenelitian

Tujuandaripenelitianiniadalahmembangun Sisteminformasi Sales Order

Pada PT. AnugerahMusi Indah Nusantara Berbasis Website, agar

dapatmemberikanpelayanan penjualan yang baik bagi sales dan pelanggan.

1.3.2 ManfaatPenelitian

Manfaatdaripenelitianiniadalah :
1. Memberikansistem yang baikdanpraktisbagi pelanggan, salesdansales

counterdalammelakukanpemesananproduk.
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2.  Memberikankemudahanbagipihakpelanggan yang
akanmengorderproduk agar tidaktergantungdengan sales saja.
3. Memberikaninformasiperhitungankomisi sales danpenjualanproduk.
1.4 MetodologiPenelitian
Metodologi yang digunakan penulis pada skripsi ini adalah
denganmeninjaudanmengamatilangsungpadatempat penelitian untuk mendapatkan
data-data yang jelasdanakurat. Adapunmetode yang
digunakanadalahsebagaiberikut:
1.4.1 Metodepengumpulan data
Data merupakanrefrensifaktadunianyata yang
mewakilisuatuobjeksepertimanusia (Pegawai, Siswa, Pembeli, Pelanggan),
barang, hewan, peristiwa, konsep, keadaan, dansebaginya, Yyang
diwujudkandalambentukangka,  huruf, symbol, teks, gambar, bunyi,
ataukombinasinya. (Fathansyah, 2015:2).
Metodepengumpulan data yang digunakansebagaiberikut:
a. MetodeObservasi(Pengamatan)
Pengamatanlangsungterhadapobjek penelitian yaitu PT. AnugerahMusi
Indah Nusantara. Untukmemperoleh data maupuninformasi yang
nantinyaakandiolahkedalamSistemInformasi Sales Order Pada PT.
AnugerahMusi Indah Nusantara Berbasis Website
b. Wawancara
Wawancaradilakukanpada Sales counter dan Sales PT. AnugerahMusi
Indah Nusantara. Dengan cara berbicara langsung dengan karyawan
Sales Counter, Sales dan orang — orang yang
terlibatlangsungmaupuntidakdenganSisteminformasi Sales Order Pada
PT. AnugerahMusi Indah Nusantara Berbasis Website.
c. Kepustakaan
Pengumpulan data yang dilakukansecaralangsungdarisumber — sumber
lain sepertibuku, jurnaldanhasilpenelitian yang

berkaitandenganpermasalahan.
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d. Dokumentasi

Pengumpulan data yang dilakukandenganmengamatidokumen-dokumen

PT. AnugerahMusi Indah Nusantara yang berkaitandengan sistem

informasi yang dibangun.
1.4.2 MetodePengembanganSistem

Metodelogipengembangansistem  yang  digunakandalampenulisanskripsi

adalah model prototype, model prototype dapat digunakan untuk menyambungkan
ketidakpahaman pelanggan mengenai hal teknis dan memperjelas spesifikasi
kebutuhan yang diinginkan pelanggan kepada pengembang perangkat
lunak.Berikutadalahgambardari modelprototype.

Perencanaan
secara cepat

Komunikasi

Pemodelan

Perancangan
secara cepat

Penyerahan sistem/
perangkat lunak ke para
pelanggan/pengguna

Pengiriman

& Umpan balik

Pembentukan
prototipe

(Sumber : Pressman, 2012:51)
Gambar 1.1Model Prototype

1.5 SistematikaPenulisan

PenulisanSkripsiinidisusundengansistematikapenulisansebagaiberikut:

BAB | PENDAHULUAN
MembahasLatarBelakangMasalah ~ terutama  membahas  tentang
SistemInformasi Sales Order Pada PT. AnugerahMusi Indah Nusantara
Berbasis Website dengan bab dan sub bab Identifikasi Masalah,
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Rumusan Masalah, BatasanMasalah, Tujuan Penelitian, Manfaat
penelitian, MetodelogiPenelitiansertaSistematikaPenulisan.
LANDASAN TEORI

Pada Bab ini memaparkan dan menjelaskan teori-teori yang akan
dibahas dari sumber-sumber tertentu yang berhubungan konsep sistem
informasi dan menggunakan panduan skripsi agar mencapai tujuan yang

diharapkan.

BAB 111 ANALISIS DAN DESAIN

Analisis ini menjelaskan sistem dan deskripsi yang akan di buat sebagai

contoh pada tahap selanjutnya.

BAB IV HASIL DAN PEMBAHASAN

Menjelaskan tentang hasil dari penelitian skripsi adalah membuat
SistemInformasi Sales Order Pada PT. AnugerahMusi Indah Nusantara
Berbasis Websitemenggunakan Bahasa Pemrograman PHPdan database
MySQL.

BAB V PENUTUP

Menjelaskan dan Mengemukakan kesimpulan serta saran hasil dari
penelitian dari penulis skripsi agar dapat dikembangkan selanjutnya dan

bermanfaat dengan adanya sistem yang dibangun ini.



BAB I1
LANDASAN TEORI

2.1 Ayat Al-Qur’an berkenaan dengan Penjualan
2.1.1 QS.Al-baqarah :275

(275 1 3,2l ) Vs g;;jc;_jj\ Qs g

Artinya : “ Allah menghalalkan jual beli dan mengharamkan riba” (QS.Al-
bagarah : 275)

2.1.2H.R. Al-Bazzar dan disahkan Hakim

gﬂmﬁofﬁ J.M{;.l; &ﬂ'\gﬁa&\u\ww\w@ejdwujup

f

(vf\-;"WJJW”J))gEJ:?c;f)%%@&JQMJ&:J@?dﬂb

Artinya : “ Dari Rif’ah bin Rafi’ r.a : Bahwasanya Nabi saw. Ditanya :Pencarian
apakah yang paling baik ? Beliau menjawab : “ Ialah bekerja dengan tangannya

dan tiap —tiap jual beli yang bersih.”’(H.R. Al-Bazzar dan disahkan Hakim)

2.1.3QS. An-nisa : 5

/

(50 sl y U 280 8 as o1 280 153 cgathng ¢

Artinya : “ Dan janganlah kamu berikan hartamu itu kepada orang yang bodoh
dan harta itu dijadikan allah untuk mu sebagai pokok penghidupan. ” (QS. An-

nisa : 5)

Penjelasan dari ayat ini adalah (Dan janganlah kamu serahkan) hai para
wali (kepada orang-orang yang bebal) artinya orang-orang yang boros dari
kalangan laki-laki, wanita dan anak-anak (hartakamu) maksudnya harta mereka
yang berada dalam tanganmu (yang dijadikan Allah sebagai penunjang hidupmu)

giyaamanmashdardarigaama;  artinya  penopang hidup dan  pembela

14
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kepentinganmu karena akan mereka habiskan bukan pada tempatnya.
Menurutsuatugiraatdibacagayyimajamakdarigiimah; artinya alat untuk menilai
harga benda-benda (hanya berilah mereka belanja dari padanya) maksudnya
berimakanlah mereka dari padanya (dan pakaian dan ucapkan lah kepada mereka
kata-kata yang baik) misalnya janjikan jika mereka telah dewasa, maka harta
mereka itu akan diberikan semuanya kepada mereka.

2.1.4 H.R. Ibnu Hibban dan Ibn.Majah
(orle ol 5 Ol ol gy ) Lot 08l G sl B o (2 J6

Artinya : “ Telah bersabda Nabi saw : “ Barusaha jual beli kalau sudah
berkerelaan (H.R. Ibnu Hibban dan Ibn.Majah).

2.2 Teori Yang Berhubungan dengan Sistem Secara Umum
2.2.1. Sistem

Menurut Pratama (2014:7), sistem adalah sekumpulan prosedur yang
saling berkaitan dan saling terhubung untuk melakukan suatu tugas bersama-
sama.

Menurut Sutabri (2012:6), sistem adalah sekelompok unsur yang erat
hubungannya satu dengan yang lain, yang berfungsi bersama-sama untuk
mencapai tujuan tertentu.

Jadi, dapat disimpulkan bahwa sistem adalah kumpulan unsur yang saling
terhubung untuk mencapai suatu tujuan.

2.2.2. Informasi

Menurut Pratama (2014:8), informasi adalah hasil pengolahan data dari
suatu atau berbagai sumber, yang kemudian diolah, sehingga memberikan nilai,
arti, dan manfaat.

Menurut  Sutabri  (2012:22), informasi adalah data yang telah
diklasifikasikan atau diolah atau diinterpretasikan untuk digunakan dalam proses
pengambilan keputusan.

Jadi, dapat disimpulkan informasi adalah kumpulan data yang diolah untuk

menghasilkan informasi kepada yang membutuhkan.
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2.2.3. Sistem Informasi

Menurut Pratama (2014:10), sistem informasi adalah gabungan dari empat
bagian utama. Keempat bagian utama tersebut mencakup perangkat lunak
(software), perangkat keras (hardware), infrastruktur, dan sumber daya manusia
(SDM) yang terlatih.

Menurut Sutabri (2012:38), sistem informasi adalah suatu sistem di dalam
suatu organisasi yang mempertemukan kebutuhan pengolahan transaksi harian
yang mendukung fungsi operasi organisasi yang bersifat manajerial dengan
kegiatan strategi dari suatu organisasi untuk dapat menyediakan laporan-laporan
yang diperlukan oleh pihak luar tertentu.

Jadi, dapat disimpulkan sistem informasi adalah kumpulan unsur — unsur
yang saling terhubung sehingga membentuk suatu data yang dapat diolah untuk

memberikan informasi kepada yang membutuhkan.

2.3 Teori Yang Berhubungan Dengan Penjualan
2.3.1 Penjualan

Pengertian penjualan menurut Sujarweni (2015:25)Penjualan adalah suatu
sistem kegiatan pokok perusahaan untuk memperjual-belikan barang dan jasa
yang perusahaan hasilkan. Dalam penjualan terdapat dua macam yaitu sistem
penjualan tunai dan sistem penjualan kredit.

Menurut Swasta (2001:1) dalam bukunya Manajemen Penjualan edisi
ketiga, yaitu “Menjual adalah ilmu dan seni mempengaruhi pribadi yang
dilakukan oleh penjual untuk mengajak orang lain agar bersedia membeli barang
dan jasa yang ditawarkan”.

Jadi, dapat disimpulkan penjualan adalah transaksi baik jasa atau barang
sebagai proses kegiatan perorangan atau perusahaan untuk mendapatkan
keuntungan.

2.3.2 Sales Order

Sales order atau pesanan penjualan digunakan untuk mencatat data produk
yang dipesan oleh pelanggan dan belum dikirim. Sales order merupakan dokumen
internal perusahaan, artinya dibuat oleh perusahaan. Di dalamnya berisi data
pelanggan yang memesan dan rincian produk yang dipesan. Sales order perlu
mendapat perhatian dan dikontrol agar order dapat diproses sehingga tercipta

transaksi penjualan.
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2.3.3 Dokumen-Dokumen Penjualan

Dokumen-dokumen penjualan menurut La Midjan (2001:183) antara lain

sebagai berikut:

1.

Order Penjualan Barang (Sales Order), Merupakan penghubung antara
beragam fungsi yang diperlukan untuk memproses langganan dengan
menyiapkan peranan penjualan.

Nota Penjualan Barang, Merupakan catatan atau bukti atas transaksi
penjualan barang yang telah dilakukan oleh pihak perusahaan dan sebagai
dokumen bagi pelanggan.

Perintah Penyerahan Barang (Delivery Order), Merupakan suatu bukti
dalam pengiriman barang untuk diserahkan kepada pelanggan setelah
adanya pencocokan rangkap slip.

Faktur Penjualan (Invoice), Adalah dokumen yang menunjukan jumlah
yang berhak ditagih kepada pelanggan yang menunjukan informasi
kuantitas, harga dan jumlah tagihannya.

Surat pengiriman Barang (Shipping Slip)

Jurnal Penjualan (Sales Journal).
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Bagian-Bagian Penjualan
Menurut Krismiaji (2002:275) bagian-bagian penjualan dibagi menjadi

beberapa bagian, yaitu:

1.

2.3.5

Bagian Penjualan, Adalah bagian penjualan menerima surat pesanan dari

pihak pembeli dan membuat surat order penjualan atas dasar surat pesanan

tersebut.

Bagian Kredit, Adalah atas dasar surat pesanan dari pembeli yang diterima

dibagian penjualan, bagian ini memeriksa data kredit pelanggan yang

selanjutnya memberikan persetujuan terhadap surat pesanan tersebut dan

memeriksannya ke bagian gudang.

Bagian Gudang, Adalah bagian gudang yang bertugas untuk menyimpan

persediaan baran dagangan serta mempersiapkan barang dagangan yang

akan dikirim kepada pembeli.

Bagian Pengiriman, Adalah bagian ini mengeluarkan surat order penjualan

dan kemudian membuat nota pengiriman atas barang yang dipesan.

Bagian Penagihan,Adalah bagian ini bertugas untuk membuat faktur

penjualan dan kemudian didistribusikan kepada :

a. Rangkap pertama (asli) diberikan kepada pelanggan.

b. Rangkap kedua diberikan kepada bagian piutang.

c. Rangkap ketiga diarsipkan brdasarkan nomor urut bersamaam dengan
surat order penjualan.

Tujuan Penjualan

Dalam suatu perusahaan, kegiatan penjualan adalah kegiatan yang penting

karena dengan adanya kegiatan penjualan tersebut maka akan terbentuk laba yang

dapat menjamin kelangsungan hidup perusahaan.Tujuan umum penjualan yang

dimiliki oleh perusahaan menurut Swastha(2005:404) yaitu:

1.
2.
3.
2.3.6

Mencapai volume penjualan tertentu.

Mendapat laba tertentu.

Menunjang pertumbuhan perusahaan.

Faktor-faktor Yang Mempengaruhi Penjualan

Aktivitas penjualan banyak dipengaruhi oleh faktor tertentu yang dapat

meningkatkan aktivitas perusahaan, oleh karena itu manajer penjualan perlu
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memperhatikan faktor-faktor yang mempengaruhi penjualan. Faktor-faktor yang

mempengaruhi penjualan menurut Swastha (2003:406) antara lain sebagai berikut:

1.

2.3.7

Kondisi dan Kemampuan Penjual, Terdiri dari pemahaman atas beberapa
masalah penting yang berkaitan dengan produk yang dijual, jumlah dan
sifat dari tenaga penjual adalah:

a. Jenis dan karakteristik barang atau jasa yang ditawarkan.

b. Harga produk atau jasa.

c. Syarat penjualan, seperti: pembayaran, pengiriman.

Kondisi Pasar, Pasar sebagai kelompok penbelian atau pihak yang menjadi
sasaran dalam penjualan dan dapat pula mempengaruhi kegiatan
penjualannya.

Modal, atau dana sangat diperlukan dalam rangka untuk mengangkut
barang dagangan ditempatkan atau untuk membesar usahanya.

Kondisi Organisasi Perusahaan, Pada perusahan yang besar, biasanya
masalah penjual ini ditangani oleh bagian tersendiri, yaitu bagian
penjualan yang dipegang oleh orang-orang yang ahli dibidang penjualan.
Faktor-Faktor Lain, seperti periklanan, peragaan, kampanye, dan
pemberian hadiah sering mempengaruhi penjualan karena diharapkan
dengan adanya faktor-faktor tersebut pembeli akan kembali membeli lagi
barang yang sama.

Komisi

Komisi menurutPrihantoro (2008:56) adalah bagian dari premi bruto yang

menjadi hak agen/broker atau perusahaan asuransi lain sehubungan dengan jasa

yang diberikannya dalam penutupan pertanggungan, baik langsung maupun tidak

langsung.”

2.4
24.1

Teori Pendukung Yang Berhubungan Dengan Komputer
Data
Menurut Fathansyah (2015:2), dalam bukunya Data adalah representasi

fakta dunia nyata yang mewakili suatu objek seperti manusia (pegawai, siswa,

pembeli, pelanggan), barang, hewan, peristiwa, konsep, keadaan, dan sebagainya,

yang diwujudkan dalam bentukangka, huruf, simbol, teks, gambar, bunyi atau

kombinasinya.
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Menurut Mulyanto (2009:15), Data didefinisikan sebagai representasi
dunia nyata mewakili suatu objek seperti manusia, hewan, peristiwa, konsep,
keadaan dan sebagainya yang direkam dalam bentuk angka, huruf, simbol, teks,
gambar, bunyi atau kombinasinya. Dengan kata lain, data merupakan kenyataan
yang menggambarkan suatu kejadian dan kesatuan yang nyata. Data merupakan
material atau bahan baku yang belum mempunyai makna atau belum berpengaruh
langsung kepada pengguna sehingga perlu diolah untuk dihasilkan sesuatu yang
lebih bermakna.

Jadi, dapat disimpulkan data adalah objek yang berupa angka, huruf,
simbol, teks, gambar, bunyi atau kombinasinya yang mempunyai makna atau
belum mempunyai makna secara langsung.

2.4.2 Database Management System (DBMS)

Menurut Fathansyah (2015:15), dalam bukunya Database Management
System (DBMS) adalah suatu pengelolaan data secara fisik tidak dilakkukan oleh
pemakai secara langsung, tetapi ditangani oleh sebuah perangkat lunak (Sistem)
yang khusus. Perangkat lunak inilah yang disebut DBMS (Database Management
System).

Menurut Connolly dan Begg (2010:66), Database Management System
(DBMS) adalah sebuah sistem software yang memungkinkan pengguna untuk
mendefinisikan, membuat, me-maintain, dan mengontrol akses ke database.

Jadi, dapat disimpulkan Database Management System (DBMS) adalah
sebuah sistem softwareyang dapat membantu para pengguna dalam membangun
database.

2.4.3 Web Server

Menurut Sadeli (2014:2)Web server adalah sebuah perangkat lunak server
yang berfungsi menerima permintaan HTTP atau HTTS dari client yang dikenal
dengan nama web browser dan akan mengirim kembali hasilnya dalam bentuk
halaman-halaman web yang umumnya berbentuk dokumen HTML. Apache
merupakan web server antar platform yang dapat berjalan dibeberapa platform
seperti Linux dan Windows.

Menurut Kurniawan (2008:2) web server merupakan sistem yang dapat
dijalankan  dibanyak sistem operasi (Unix, BSD, Linux, Microsoft
windows dan Novell Netware serta Platfrom lainnya) yang berguna untuk
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memfungsikan situs  web”. Protokol yang digunakan untuk melayani
fasilitas web ini menggunakan HTTP.

Jadi, dapat disimpulkan Web Server adalah perangkat lunak yang
digunakan untuk memfungsikan halaman website yang umumnya berbentuk
dokumen HTML.

2.4.4 Hypertext Prepocessor (PHP)

Menurut Arief (2011:43) PHP adalah Bahasa server-side —scripting yang
menyatu dengan HTML untuk membuat halaman web yang dinamis.
Karena PHP merupakan server-side-scripting maka sintaks dan perintah-perintah
PHP akan diesksekusi diserver kemudian hasilnya akan dikirimkan ke browser
dengan format HTML.

Menurut Ningsih (2011:114), “PHP (atau resminya PHP: Hypertext
Preprosesor) adalah skrip bersifat Bersifat server-side yang di tambahkan ke
dalam HTML. PHP sendiri merupakan singkatan dari Personal Home Page Tools.
Skrip ini akan membuat suatu aplikasi dapat di integrasikan ke dalam HTML
sehingga suatu halaman web tidak lagi bersifat statis, namun menjadi bersifat
dinamis. Sifat server side berarti pengerjaan script dilakukan di server, baru
kemudian hasilnya dikirimkan ke browser”.

Jadi, dapat disimpulkan PHP adalah bahasa pemrograman berbasis web
yang berjalan di sisi server, yang dapat digunakan untuk membangun website

yang bersifat dinamis.

2.5  Teori Yang Berubungan Dengan Alat Bantu Yang Digunakan Untuk

Mendesain
2.5.1 Data Flow Diagram (DFD)

Pemodelan proses adalah cara formal untuk mengambarkan bagaimana
bisnis beroperasi (Fatta, 2007:105). Ada banyak cara untuk mempresentasikan
proses model salah satunya menggunakan DFD (Data Flow Diagram). Ada 2
(dua) jenis DFD vyaitu DFD logis dan DFD fisik. DFD logis mengambarkan
proses tanpa menyarankan bagaimana mereka akan melakukan, sedangkan DFD
fisik mengambarkan proses model.

Diagram Aliran Data atau Data Flow Diagram (DFD) adalah sebuah teknis
grafis yang menggambarkan aliran informasi dan transformasi yang diaplikasikan
pada saat data bergerak dari input menjadi output(Pressman, 2014:364). Data


http://www.bangpahmi.com/2015/03/pengertian-bahasa-pemrograman-php.html
http://www.bangpahmi.com/2015/03/pengertian-bahasa-pemrograman-php.html
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Flow Diagram (DFD)merupakan model dari sistem untuk menggambarkan
pembagian sistem ke modul yang lebih kecilBahra, 2013:64).
Didalam DFD terdiri dari 3 Diagram yaitu (Bahra, 2013:64) :

1. Diagram Konteks Diagram konteks adalah diagram yang terdiri dari suatu
proses dan menggambarkan ruang lingkup suatu sistem. Diagram konteks
merupakan level tertinggi dari DFD yang menggambarkan seluruh input ke
sistem atau output dari sistem.

2. Diagram Nol/Zero (Overview Diagram)Diagram nol adalah diagram yang
mengambarkan proses dari data flow diagram.diagram nol memberikan
pandangan secara menyeluruh mengenai sistem yang ditangani, menunjukkan
tentang fungsi-fungsi atau proses yang ada, aliran data, dan eksternal entity.

3. Diagram Rinci (Level Diagram)

Diagram rinci adalah diagram yang menguraikan proses apa yang ada dalam
diagram zero atau diagram level.

Berikut tabel simbol-simbol DFD:

Tabel 2.1Data Flow Diagram

Keterangan Simbol Gane and Sarson

Proses ( \

-

Data flow
(Arus Data)

Data Store

(Simpanan Data)

Entitas / Kesatuan

Luar / Source

(Sumber : Fatta, 2007:107)
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5.2 Entity Relational Diagram (ERD)
Dalam Buku yang ditulis Pratama (2014:49), ERD adalah diagram yang

menggambarkan keterkaitan antar tabel beserta dengan field-field didalamnya

pada suatu database sistem.

Entity Relationship Diagram (ERD) adalah gambar atau diagram yang

menunjukkan informasi yang dibuat, disimpan, dan digunakan dalam sistem (Al
Fatta , 2007:121).

2

.5.2.1 Komponen ERD
Komponen-komponen Entity Relationship Diagram (ERD) adalah sebagai

berikut:

1.

Entity Set
Entity set merupakan simbol utama dari Entity Relationship Diagram dan
sering disebut entity. Entity adalah apa saja, nyata abstrak dimana dimana data
tersimpan atau dimana terdapat data, entity diberi nama dengan kata benda.
. Attribute
Secara umum attribute adalah sifat atau karakteristik dari tiap entity maupun
relationship. Maksudnya attribute adalah suatu yang menjelaskan apa yang
sebenarnya yang dimaksud dengan entity ataupun relationship.
. Relationship set
Relationship hubungan alamiah yang terjadi antar entity, hubungan antara
entity dapat dengan cepat diketahui setelah entity ditemukan. Relationship
adalah hal yang sangat penting karena menunjukan hubungan yang terjadi
antara entity.
. Link
Garis sebagai penghubung antara himpunan, relasi dan himpunan entitas
dengan atributte.
Tabel 2.2Entitas Relationship Diagram

Simbol Keterangan

1. Entity set Entitas, adalah suatu kumpulan objek atau sasaran yang

dapat dibedakan atau dapat didefinisikan secara unik.

2.Attribut Atributte, adalah karakteristik dari entitas atau

© relationship yang akan menyediakan penjelasan
detailentitas relation.
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3. Relationship Set | Relationship, adalah hubungan yang terjadi antara satu

<> entitas atau lebih.

4. Link Link, adalah baris sebagai penghubung antara himpunan,

relasi dan himpunan entitas dan atributnya.

(Sumber : Al Fatta, 2007:124)

2.5.2.2 Kardinalitas

Dalam ERD hubungan (relasi) dapat terdiri dari sejumlah entitas yang

disebut dengan derajat relasi. Derajat relasi maksimum disebut dengan

kardinalitas sedangkan derajat minimum disebut dengan modalitas. Jadi

kardinalitas relasi menunjukkan jumlah maksimum entitas yang dapat berelasi

dengan emtitas pada himpunan entitas lain. Kardinalitas relasi yang terjadi antara

dua himpunan entitas (misalnya A dan B) dapat berupa :

1.

253

Satu ke Satu (One to One : 1-1)
Setiap entitas pada himpunan entitas A dapat berelasi dengan paling
banyak satu entitas pada himpunan entitas B, demikian pula sebaliknya.

S

Satu ke Banyak (One to Many : 1-M)

Setiap entitas pada himpunan entitas A dapat berelasi dengan banyak

entitas pada himpunan entitas B, tetapi tidak sebaliknya.

S

Banyak ke Banyak (Many to Many : N-M)

Setiap entitas pada himpunan entitas A dapat berelasi dengan banyak

entitas pada himpunan entitas B, demikian pula sebaliknya.
M i : M

Bagan Alir (Flowchart) adalah tehnik analitis bergambar yang digunakan

Flowchart

untuk menjelaskan beberapa aspek dari sistem indaftarasi secara jelas, ringkas,

dan logis (Romney dan Steinbart, 2014:67). Bagan alir sistem (systems flowchart)
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merupakan bagan yang menunjukkan arus pekerjaan secara keseluruhan dari

sistem. Bagan ini menunjukkan urutan dari prosedur-prosedur dan menunjukkan

apa yang dikerjakan sistem. Bagan alir sistem (Systems flowchart) merupakan

bagan yang menunjukkan arus pekerjaan secara keseluruhan dari sistem. Bagan

ini menjelaskan urutan-urutan dari prosedur-prosedur yang ada didalam sistem,

bagan alir sistem menunjukan apa yang dikerjakan di sistem, bagan alir sistem

digambar dengan menggunakan simbol-simbol (Jogiyanto, 2005:795).

Berikut simbol bagan alir sistem (systems flowchart) dapat dilihat pada Tabel 2.3 :
Tabel 2.3Simbol Systems Flowchart

No Simbol Keterangan | no Simbol Keterangan
Dokumen Menunjukkan 11 |Hard disk Menunjukkan  input/
a dokumen input output menggunakan

dan output baik hard disk

proses manual,

mekanil atau

computer
Kegiatan Menunjukkan 12 | Diskette Menunjukkan  input/
Manual pekerjaan G output menggunakan
U manual diskette
Simpanan File non- | 13 | Drum Menunjukkan  input/
Offline komputer  yang magnetik output menggunakan

@ diarsip urut @) Drum magnetik

angka

(numerical)

Simpanan File non- | 14 | Pita kertas |Menunjukkan input
Offline komputer  yang berlubang Joutput menggunakan
@ diarsip urut Pita kertas berlubang

huruf
(alphabetical)

Simpanan File non- | 15 | Keyboard Menunjukkan input/
Offline komputer  yang output menggunakan
@ diarsip urut on-line keyboard

tanggal
(cronological)

Kartu plong | Menunjukkan 16 | Display Menunjukan  output
{ input/output yang tampil di
yang komputer

menggunakan

kartu plong
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O

7 | Proses Menunjukkan 17 | Pita kontrol | Menunjukkan
proses dari penggunaan pita
operasi program kontrol dalam bacth
komputer control total untuk

pencocokan di proses
bacth processing

8 | Operasi luar | Menujukkan 18 | Hubungan Menunjukkan proses
operasi  yang komunikasi | transmisi data melalui
dilakukan diluar | | —_ l ...... channel komunikasi
proses  operasi
komputer

9 | Pengurutan | Menunjukan Garis alir Menunjukkan arus

offline proses 19 T l—> proses
@ pengurutan data «—
diluar proses
komputer
10 | Pita Menunjukkan 20 | Penjelasan Penjelelasan dari
magnetik input/  output suatu proses
Q menggunakan ]
pita magnetik —
21 | Penghubung | Menunjukan
penghubung ke

halaman yang masi
sama atau ke halaman
lain

(Sumber : Jogiyanto, 2005:795)

Bagan alir program program flowchart) merupakan bagan yang menjelaskan

secara rinci langkah-langkah dari proses program (Jogiyanto, 2005:795). Berikut

simbol bagan alir program (program flowchart) dapat dilihat pada Tabel 2.2:

Tabel 2.4Simbol Program Flowchart

no Simbol Keterangan Simbol Keterangan
Input/output | Simbol input / Keputusan | Simbol  keputusan
E output <> digunakan  untuk
digunakan untuk suatu penyeleksian
mewakili  data kondisi di dalam
input output program
Proses Simbol  proses Proses Simbol proses
digunakan untuk terdefinisi | terdefinisi
mewakili proses digunakan
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sambungan dari
bagan alir yang
tertputus di
halaman  yang
masih sama atau
di halaman
lainnya.

D

untukmenunjukkan
suatu operasi yang
rinciannya
ditunjukkan di
tempat lain
Garis alir Simbol garis alir persiapan Simbol  persiapan
— (flow lines digunakan  untuk
— simbol) <:> member nilai awal
digunakan untuk suatu besaran
menunjukan
arus dari proses
Penghubung | Simbol Titik Titik terminal
Penghubung terminal digunakan  untuk
O O menunjukkkan menunjukkan awal

dan akhir dari suatu
proses

(Sumber : Jogiyanto, 2005:795)

2.6 Metode Pengembangan Sistem

Metodelogi pengembangan sistem yang digunakan dalam penulisan skripsi

adalah model prototype, model prototype dapat digunakan untuk menyambungkan

ketidakpahaman pelanggan mengenai hal teknis dan memperjelas spesifikasi

kebutuhan

yang diinginkan

pelanggan

kepada pengembang perangkat

lunak.Berikut adalah gambar dari model prototype :
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Perencanaan
secara cepat
Komunikasi

Pemodelan

Perancangan
secara cepat

Penyerahan sistem/
perangkat lunak ke para
pelanggan/pengguna

Pengiriman

& Umpan balik

Pembentukan
prototipe

(Sumber : Pressman, 2012:51)
Gambar 2.1 Model Prototype
Menurut Pressman (2012:50), dalam melakukan perancangan sistem yang
akan dikembangkan dapat mengunakan metode prototype. Metode ini cocok
digunakan untuk mengembangkan sebuah perangkat yang akan dikembangkan
kembali. Metode ini dimulai dengan pengumpulan kebutuhan pengguna, dalam
hal ini pengguna dari perangkat yang dikembangkan adalah peserta didik.

Kemudian membuat sebuah rancangan kilat yang selanjutnya akan dievaluasi 16

kembali sebelum diproduksi secara benar.

Tahapan dalam prototype model adalah sebagai berikut :

1. Komunikasi dan pengumpulan data awal, yaitu analisis terhadap kebutuhan
pengguna. Komunikasi pada penelitian ini adalah langsung mendatangi objek
yang diteliti dan melakukan wawancara dengan staff karyawan yang
berhubungan dengan sistem penjualan.

2. Quick design (desain cepat), yaitu pembuatan desain secara umum untuk
selanjutnya dikembangkan kembali. Pembuatan rancangan sistem berupa
pemodelan sistem, pemodelan program, dan database sesuai dengan tujuan
penelitian

3. Pembentukan prototype, yaitu pembuatan perangkat prototype termasuk

pengujian dan penyempurnaan. Prototype hasil sistem yang telah dibangun
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akan dilakukan pengujian dengan langsung menerapkan sistem trial atau
percobaan khususnya bagian penjualan.

4. Evaluasi terhadap prototype, yaitu mengevaluasi prototype dan memperhalus
analisis terhadap kebutuhan pengguna. Hasil pembentukan prototype atau uji
coba sistem akan didapatkan hasil apakah sistem yang dibangung sudah
memenuhi kebutuhan.

5. Perbaikan prototype, yaitu pembuatan tipe yang sebenarnya berdasarkan hasil
dari evaluasi prototype. Jika dalam evaluasi prototype terdapat kekurangan
atau kebutuhan yang belum terpenuhi maka akan dilakukan perbaikan atau
pengembang lebih lanjut sesuai dengan kebutuhan.

6. Produksi akhir, yaitu memproduksi perangkat secara benar sehingga dapat
digunakan oleh pengguna. Hasil akhir akan dilakukan proses upload
menggunakan jasa hosting agar sistem sudah bisa langsung digunakan secara

nyata.

2.7 Teori Pengujian yang digunakan

Alat dan Teknik Pengujian yang dilakukan terhadap sistem dengan
menggunakan Metode Black-box. Menurut Pressman (2002:551), Pengujian
Black-Box berfokus pada persyaratan fungsional perangkat lunak. Dengan
demikian, pengujian black-box memungkinkan perekayasaan perangkat lunak
mendapatkan serangkaian kondisi input yang sepenuhnya menggunakan semua
persyaratan fungsional untuk suatu program.

Pengujian black-box berusaha menemukan kesalahan dalam kriteria sebagai
berikut:

a.  fungsi-fungsi tidak benar atau hilang

b. kesalahan interface

c. kesalahan dalam struktur data atau akses database eksternal
d. kesalahan kinerja

e. inisialisasi dan kesalahan terminasi.

Sedangkan teknik Graphic User Interface (GUI), pengujian antarmuka
pengguna grafis atau Graphic User Interface (GUI) akan hadir dengan tantangan
pengujian yang menarik, karena komponen penggunaan ulang sekarang adalah

bagian yang umum dari lingkungan pembangunan GUI, pembuatan antarmuka
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pengguna menjadi lebih singkat dan lebih tepat. Namun, pada saat yang sama,
kompleksitas GUI telah tumbuh menyebabkan perancangan dan eksekusi test case
menjadi semakin sulit.

GUI modern memiliki cita rasa tampilan yang sama, serangkaian standar
pengujian dapat diturunkan. Grafik pemodelan keadaan terhingga (finite state
modelling graph) dapat digunakan untuk memperoleh serangkaian pengujian yang
menunjukkan data yang spesifik dan objek program yang relevan dengan GUI,
karena banyaknya permutasi yang terkait dengan operasi GUI, pendekatan
pengujian GUI harus dilakukan dengan menggunakan tools otomatis. Beragam
perkakas (tools) pengujian GUI telah muncul di pasar (bidang teknologi

informasi) selama beberapa tahun terakhir (Pressman, 2012:606).

2.8 Tinjauan Pustaka

Beberapa tinjauan pustaka yang berkaitan dengan penjualan anatara lain 20
jurnal dapat dilihat dalam Tabel 2.5 Adapun perbedaan yang dimiliki dari
penelitian ini adalah dengan menggunakan metode perhitungan komisi sales
berdasarkan penjualan yang telah dilakukan sales tersebut. Kemudahan masing-
masing sales untuk langsung bisa melakukan transaksi penjualan, serta melihat
target penjualan yang dicapai, serta komisi yang didapat hanya dengan melihat
langsung ke dalam sistem yang akan dibangun, Metode pengembangsn sistem
yang digunakan pada penelitian ini adalah Protoype, menggunakan bahasa
pemrogramam PHP, dan database MySQL.
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Tabel 2.5Tinjauan Pustaka

No

Nama

Judul

Tahun

Penjelasan

Ditya Banu
Handita, Dkk

Sistem Informasi Penjualan Berbasis
Web Pada USANTEX.

2012

Proses pembuatan program ini  dimulai dengan
menganalisa sistem yang telah ada diUSANTEX,
kemudian dibuat DFD, ERD dan tabel-tabel yang
diperlukan. Dilanjutkan denganmendesain interface dan
membuat programnya. Aplikasi toko online ini
menggunakan bahasapemrograman PHP, MySQL sebagai
database, = Macromedia Dreamweaver 8  sebagai
editorHTML dan CorelDraw sebagai image editor.Aplikasi
ini memiliki tiga fungsi utama. Pertama yaitu untuk user
umum, setiap pengunjungwebsite bisa melihat katalog
produk, menggunakan layanan website, tetapi tidak bisa
melakukanpemesanan produk. Kedua adalah anggota yang
bisa melakukan pemesanan produk. Terakhiryaitu
administrator yang bisa melakukan pengelolaan data
produk, mengelola pesanan danmemperoleh laporan.

Danniel Bunga
Pailin

Perancangan Sistem Informasi Penjualan
Pada Toko Ribon Jaya

2012

Berdasarkan penelitian dan pengujian program yang
dilakukan, terjadi efisiensi/pengurangan waktu 63% dari
waktu rata-rata keseluruhan 10 jenis barang secara
manual dimana waktu yang dibutuhkan 22.27menit
dengan menggunakan program menjadi 8.09 menit dan
mengurangi tingkat kesalahan karenaperhitungan telah
dilakukan  secara  otomatis oleh  program.Dari
keseluruhan hasil penelitian, untuk penghematan waktu
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dan biaya operasional bentuk usahadagang sebaiknya
toko Ribo Jaya menggunakan program sistem informasi
penjualan dalam melakukantransaksi penjualannya

M Sdam ABD
Nur, DKk

Analisis Dan perancangan  Sistem
Informasi Penjualan T-Shirt Pada UD
Gojek

2013

Yang dihasilkan dari penelitian ini adalah dapat
memberikan gambaran dalam menyelesaikanmasalah
laporan data penjualan barang dengan cepat dan kapan
saja jika dibutuhkan dan hasil dariproses pengolahan
data ini pun lebih akurat dibanding jika dilakukan proses
pengolahan data dengansistem konvensional.

Vitrie
Tundjungsari

Implementasi  Sistem Penjualan Dan
Pembelian Barang Menggunkan Open
ERP ADEMPIERE Berbasis Web

2013

Penelitian ini membahas bagaimana Adempiere dapat
digunakan untuk implementasi sistem pembelian dan
penjualan (Purchase and Sales Order) pada suatu bisnis
yang bergerak di bidang jasa (kafe dan retail kosmetik),
bernama Extra-Mart. Metode yang digunakan untuk
implementasi sistem ini menggunakan prototyping
berdasarkan proses bisnis yang berlaku . Hasil
prototyping dengan Adempiere menunjukkan bahwa
Adempiere dapat digunakan dengan baik sebagai
alternatif ERP berbiaya rendah dengan fitur lengkap
serta berbasis Web.

Sandy Kosasi

Perancangan Sistem Informasi Penjualan
Berbasis Web Dalam Memasarkan Mobil

2014

Pendekatan ICDM menggabungkan struktur manajemen,
prosedur keterlibatan pelanggan dan memberikan
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Bekas

pedoman pada pengembangan budaya organisasi yang
kondusif. Hasil pengujian dengan metode black box
memperlihatkan sistem sudah memenuhi keperluan
fungsional untuk semua fitur-fitur perangkat lunak.
Memiliki proses validasi pemasukan dan pemrosesan
data dalam menghasilkan informasi. Sistem penjualan
berbasis web memberikan peluang baru, dapat
menampung jumlah mobil yang lebih banyak, transaksi
secara digital, kemudahan masyarakat menjual mobil
cukup hanya mengupload foto dan spesifikasi mobil
pada halaman web perusahaan tanpa harus meletakkan
mobil mereka dalam showroom mobil tersebut.

Erick Kurniawan

Implementasi Web Service Untuk Sales
Order Dan Sales Tracking Berbasis
Mobile

2014

Aplikasi ini  menggunakan REST Services untuk
memanipulasi data yang adapada layanan komputasi
awan. Dengan menggunakan aplikasi mobile ini
perusahaan dapat denganmudah memantau tenaga
penjual dan melakukan pemesanan barang dengan lebih
cepat danefisien.

Imam Soleh

Sistem Informasi Akuntansi Sales Order
Proccesing Menggunakan Flex
Framework

2014

Dalam penelitian ini penulis mengembangkan aplikasi
tersebut dengan menggunakan Flex Framework dengan
pertimbangan bahwa aplikasi yang dibuat dengan Flex
Framework dapat berjalan di beberapa platform yaitu
Apple 10S, Blackberry dan Android tanpa merubah
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program. Metode penelitian yang adalah metode
deskriptif dan metode pengumpulan data menggunakan
metode studi pustaka. Proses pengembangan aplikasi
mengacu pada System Development Life Cycle (SDLC).
Hasilnya sebuah aplikasi mobile untuk wiraniga dan
aplikasi desktop untuk perusahaan.

Irmansyah

Sistem Informasi Penjualan Benang
Textstil Acrylic Berbasis Web

2016

Pendekatan ICDM menggabungkan strukturmanajemen,
prosedur keterlibatan pelanggan dan memberikan
pedoman pada pengembanganbudaya organisasi yang
kondusif. Hasil pengujian dengan metode black box
memperlihatkansistem sudah memenuhi keperluan
fungsional untuk semua fitur-fitur perangkat lunak.
Memilikiproses validasi pemasukan dan pemrosesan
data dalam menghasilkan informasi. Sistempenjualan
berbasis web memberikan peluang baru, dapat
menampung jumlah mobil yang lebihbanyak, transaksi
secara digital, kemudahan masyarakat menjual mobil
cukup hanya menguploadfoto dan spesifikasi mobil pada
halaman web perusahaan tanpa harus meletakkan
mobilmereka dalam showroom mobil tersebut

Dana Marsetiya
Utama, Dkk

Perancangan Sistem Enterprise Resource
Planning Modul Sales Pada Distributor
Beras UD Manis

2014

Perusahaan memerlukan sistem informasi untuk
menapilkan  stock dan  mengintegrasikan  antar
departemen. Tahapan perancangan sistem Enterprise
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Resource Planning (ERP) modul sales terdapat 3
tahapan yaitu pengumpulan data, perancangan proses
dan uji coba, serta evaluasi. Hasil perancangan sistem
ERP modul sales dengan menggunakan Adempiere
memiliki urutan proses sales order, shipment,invoice,
dan payment. Hasil uji coba perancangan sistem ERP
Adempiere menunjukkan bagian gudang dan sales dapat
melakukan pengecekkan stock actual barang digudang
lebih cepat dan akurat

10

Harun
Rosyid, Dkk

Al-

Sistem  Informasi  Penjualan  Buku
Berbasis Website Pada Took Buku
Standard Book Seller Pacitan

2013

Tujuan dari penelitian iniadalah untuk digunakan di
toko-toko terutama buat untuk kasir. Manfaat dari
penelitian antara lain bagipenulis dapat memperoleh
pengetahuan tentang proses pembuatan program yang
digunakan di kasirpertokoan yang baik dan menarik,bagi
pertokoan  sendiri agar lebih  mudah dalam
menerimapembayaran. Metodologi  penelitian  yang
digunakan adalah Observasi, Kepustakaan, Wawancara
danAnalisis. Hasil dalam penelitian ini adalah dengan
diimplementasikannya sistem penjualan
dapatmembantupermasalahan yang selama ini terjadi
pada Toko Standard Book Seller Pacitan karenadapat
dengan cepat dan mudah dalam membuat laporan
penjualan dan pengecekan stok barang,selain itu sistem
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ini juga bisa memaksimalkan efisiensi kerja.

11

Meliana
Christianti

Sistem Informasi Took Atom Computer
Untuk Mengelola Proses Penjualan Dan
Pembelian Barang Menggunakan PHP
Dan Openwave

2009

Dalam jurnal ini menggunakan DFD dan ERD, aplikasi
ini membantu administrator dalam pegelolaan pembelian
Member, pengelolaan barang, transaksi penjuala,
pembelian dari supplier. Selain itu, pada aplikasi ini juga
dapat validasi dan eror handling yang dapat member
penanganan langsung pada pengguna jika salah
memasukkan data. Dengan adanya aplikasi ini, pemilik
dapat melihat laporan dengan lebih ceat tanpa harus
menunggu laporan lengkap dari administrator. Pemilik
juga dapat melihat laporan secara mobile sehingga lebih
cepat dan dimanapun pemilik dapat melihat
perkembangan bisnisnya.

12

Muhsin Fathoni

Pembangunan Sistem Informasi
Penjualan Sepeda Motor Bekas Pada
Unit Dagang (Ud) Merdeka Motor
Pacitan

2013

Menggunakan bahasa pemograman PHP dan MySQL
untuk databasenya. Hal lain yang juga digunakan dalam
merancang sistem yang baru adalah merancang Data
Flow Diagram (DFD) dan Entity Relational Diagram
(ERD). Dari permasalahan yang ada dibuat sebuah
perancangan sistem informasi penjualan barangyang
berisikan data-data pembelian barang, stok barang, data-
data penjualan barang serta laporan-laporanpenjualan
barang yang terjadi setiap harinya. Yang dihasilkan dari
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penelitian ini  adalahpembuatan sistem informasi
penjualan seepda motor bekas yang memberikan
kemudahan pihakUD.Merdeka dalam proses pengolahan
penjualan sepeda motor secara terkomputerisasi.

13 | Rochmawati Pengembangan sistem informasi | 2014 Pada penelitian ini mengembangkan suatu sistem
Daud, Dkk akuntansi penjualan dan penerimaan kas informasi akuntansi penjualan dan penerimaan kas
berbasis computer pada perusahaan kecil dengan menggunakan sistem berbasis computer yang
tepat bagi PT.Trust Technology. Penelitian ini bertujuan
untuk mengembangkan sistem informasi akuntansi

penjualan dan penerimaan
14 | Sandy Kosasi Pembuatan Sistem Informasi Penjualan | 2014 Metode analisis perluasan pasarmenggunakan analisis

Berbasis Web Untuk Memperluas Pangsa
Pasar

kesempatan pasar, dan menggunakan perancangan
model bisnis,antarmuka pelanggan, komunikasi pasar
dan rancangan implementasi. Perancangan
aplikasimenggunakan model incremental development
dengan pendekatan berorientasi objek. Untukdeskripsi
pemodelan sistemnya menggunakan diagram use case,
sequence dan class. Hasilperancangan aplikasi terdiri
dari bagian front-end dan sistem manajemen konten dan
secaraspesifik meniadakan perantara, mengurangi biaya
pembuatan, pengiriman, dan penyimpananinformasi.
Digitisasi penjualan memberikan sejumlah kelebihan
operasional sepertipemrosesan data pemesanan menjadi
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lebih mudah ditelusuri, sistem persediaan
danpembayaran lebih akurat, dapat membangun
hubungan yang baik dengan pelanggan Sisteminformasi
penjualan berbasis web secara signifikan dapat
memperluas pangsa pasar denganproses bisnis yang
lebih dinamis dan interaktif serta memiliki pola
diferensiasi yang jelasuntuk semua segmen masyarakat.




BAB |11
ANALISIS DAN PERANCANGAN SISTEM

3.1 Gambaran UmumPT. Anugerah Musi Indah Nusantara Palembang
3.1.1 Sejarah PT. Anugerah Musi Indah Nusantara

Awal berdiri PT. Anugerah Musi Indah Nusantara berkedudukan di
Palembang sesuai dengan akta Notaris Atalanta Diah Andrian, SH dengan No. 43
tanggal 27 Agustus 2010 yang beralamat di Jalan Kebun Sirih dalam / Said Toyib
N0.101/017 RT.002 / RW.001, Bukit Sangkal-Kalidoni Palembang. PT. Anugerah
Musi Indah Nusantara sebelum menjadi sebuah PT merupakan Perusahaan
distribusi furniture dan masih dalam bentuk gudang.

Namun lambat laun PT. Anugerah Musi Indah Nusantara mulai
berkembang dengan sendirinya dan berhasil memasuki pasaran di beberapa
wilayah di Indonesia khususnya dalam bidang furniture, springbad, bad sorong
dan lain-lain. Sehingga karna keberhasilannya itu PT. Anugerah Musi Indah
Nusantara menjadi sebuah PT besar dan memiliki pabrik sendiri yang beralamat
di Jalan Camat Il RT.052 / RW. 018 Kelurahan Sukajadi Kecamatan Talang

Kelapa (Banyuasin — Sumatera Selatan).

-

KANGAROO’
 SPRING BED
Ji@’gr%wg,: and S per

Sumber : Dokumen Panduan PT. Anugerah Musi Indah Nusantara.
Gambar 3.1 Logo PT. Anugerah Musi Indah Nusantara
3.1.2 Struktur Organisasi
Struktur organisasi adalah kerangka yang menggambarkan secara
keseluruhan dari unit kerja, pembagian tugas, memberikan gambaran nyata

mengenai hubungan fungsional antara bagian satu dengan bagian lainya karena

39
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dipengaruhi oleh beberapa hal seperti jenis perusahaan, ruang lingkup perusahaan,
dan lain-lain.Struktur organisasi yang didirikan tentunya mempunyai tujuan, dan
untuk mencapai tujuan agar dapat berhasil diperlukan suatu perencanaan yang
baik dan terencana. Sistem organisasi akan mewujudkan garis wewenang untuk
memberikan perintah dari atasan sampai bawahan pada tingkat pelaksanaan dan
memperlihatkan tanggung jawab atas tugas yang diberikan kepada karyawan.

PT. Anugerah Musi Indah Nusantara memiliki beberapa devisi dan tugas
sesuai dengan peraturan yang telah ditetapkan oleh perusahaan, berarti adanya
suatu penggarisan atau pembatasan ruang lingkup yang jelas dalam melaksanakan
tugas atau kegiatan, sehingga terjadi pengelompokan dan pembagian kerja yang

kemudian timbul penentuan wewenang dan tanggung jawab.

Branch
Manager
Wakil BM

Chief_ Divisi Divisi Produksi Personalia
Accounting Marketing

! '

Senior Operator
Divan, Bed

[ Cost |} ;I Gudang Foreman Foreman
2 : Bahan Busa Springhed
(Pajak || Accounting ‘ Baku

5

Sorong, Sandaran

|

Management
Trainee

Adm. Adm. Kas Ka.

Bahan Barang || Kecil/Col Gudang /

Baku Jadi lector Sales Distribusi
Counter

Sumber : Dokumen Panduan PT. Anugerah Musi Indah Nusantara, 2017
Gambar 3.2 Struktur Organisasi PT. Anugerah Musi Indah Nusantara

3.1.3 Deskripsi Kerja

Pimpinan dari PT. Anugerah Musi Indah Nusantara di pimpin oleh bapak
Edwin Saleh selaku Branch Manager (Factory Manager) dan diawkilkan oleh
bapak Hendri selaku Manager Produksi. Semua bagian di bawah tanggung jawab

pimpinan, dan wakilnya berhubungan langsung dengan devisi produksi. Dibawah
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pimpinan BM, ada yang bertanggung jawab dalam bagian Akuntansi atau
keuangan yaitu bagian Accounting yang diurus oleh Renta Silitonga. Selain
sebagai accounting, dia juga berkedudukan sebagai Chief Accounting dimana
apabila BM ataupun Wakil BM sedang tidak berada dikantor maka yang ACC
disetiap yang dilakukan baik pada divisi marketing maupun divisi produksi
dibawah tanggung jawab Chief Accounting.

Dibawah pimpinan Accounting terdapat 2 bagian yaitu Bagian Pajak yang
mengatur perpajakan dan bagian Cost Accounting yang mengatur pergerakan
harga jual produk yang telah jadi ataupun harga dari bahan baku yang digunakan
dalam pembuatan springbad maupun furniture lainnya.

Dibawah Cost. Accounting terdapat bagian Adm. Bahan Baku dimana disini
ketersediaan bahan baku untuk pembuatan furniture dikelola serta terdapat bagian
Adm. Barang Jadi dimana disini ketersediaan Furniture yag telah jadi dan siap
dijual dikelola olen Adm. Barang Jadi.

Terdapat pula bagian Kas Besar / Hutang dimana pada bagia ini semua hutang
perusahaan kepada perusahaan pusat dikelola disini dan terdapat bagian Kas
Kecil/collector dimana semua hutang dari toko-toko yang membeli produk
furniture di PT. Anugerah Musi Indah Nusantara dapat diketahui pada bagian kas
kecil. Disini juga berperan sebagai kasir dimana apabila ada toko yang
menyerahkan setoran hutang kepada sales, maka sales akan menyetorkan
pembayaran hutang tersebut kepada Kasir/Kas Kecil.

Pada bagian Personalian dimana pada bagian ini proses perekrutan karyawan
dilakukan mengenai absensi yang dilakukan oleh semua karyawan PT. Anugerah
Musi Indah Nusantara juga dikelola di bagian ini.

PT. Anugerah Musi Indah Nusantara memiliki 2 divisi yaitu Divisi Marketing
dan Divisi Produksi yang memiliki peranan yang cukup penting dalam
kelancaran pembuatan furniture dan penjualan furniture.

1. Divisi produksi
Pada divisi produksi terdapat 3 bagian yaitu :
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1. Bagian Gudang Bahan Baku
Semua bahan baku yang dibutuhkan oleh bagian produksi dapat
diambil disini
2. Bagian Busa
Pada bagian ini proses pembuatan balok busa, pemotongan
busa, dan pembuatan kasur busa dilakukan disini
3. Bagian Springbad
Pada bagian ini pembuatan springbad satu bagian dengan
pembuatan bad sorong ataupun sandaran dan divan dari
springbad yang sedikit dibedakan hanya cara pembuatannya
dilakukan oleh orang-orang dengan skill yang berbeda.
2. Divisi Marketing
Pada divisi ini bagian marketing terdapat 6 sales lapangan dengan 1
koordinator sales. Sales berperan apabila ada toko yang ingin memesan
furniture maka dapat langsung menghubungi para sales. Namun,
terdapat juga Sales Counteryang berada di dalam kantor. Apabila Sales
lapangan mendapatkan pesanan dari toko maka pesanan tersebut akan
diurus oleh sales counter yang kemudian sales counter akan
memberikan pesanan kepada kepala gudang/distribusi agar dapat

dikirim ke toko tersebut.

3.1.4 Visi dan Misi
1. Visi
Melalui Anugerahnya terus bekarya untuk mejadi berkat bagi
Indonesia dan bangsa-bangsa.
3.4.1 Misi
1. Bekarya untuk menghasilkan produk springbad, sofa, busa dan
sejenisnya (furniture) yang dapat diterima disetiap kota khususnya
di Indonesia maupun mancanegara.
2. Membina sumber daya yang handal dan berkualitas sebagai aset

utama dalam meghadapi pasar global.



43

3. Memberikan dampak positif bagi lingkungan dan tempat
perusahaan berada.

4. Mencapai 45 kantor cabang pada 45 kota baik dalam maupun luar
negeri.

5. Menjadikan merek “Kangaroo Springbad”, hasil karya buatan
Indonesia yang terkenal di Mancanegara.

6. Menjadikan perusahaan yang solid dan kuat ditingkat Nasional

maupun Internasional.

3.2 Komunikasi (Communication) pada PT.Anugerah Musi Indah Nusantara

Pada tahap ini dilakukan analisis terhadap permasalahan yang ada, yaitu
mengidentifikasi masalah dari pengguna, masalah dari sistem, membatasi masalah
dan mendapatkan data yang terkait yaitu Sistem Informasi Sales Order Pada PT.
Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis Website. Komunikasi dilakukan
menggunakan metode wawancara terhadapstaff karyawan yang berkaitan dengan
sales order yang di lakukan di PT. Anugerah Musi Indah Nusantara, agar
mendapatkan gambaran umum dalam membuat sistem. Wawancara dimulai
bagaimana pihak sales dalam mengorder ke pelanggan, kemudian bagagimana
pihak pelanggan dalam menghubungi sales untuk mengorder produk, kemudian
cara kerja sales counter dalam menerima permintaaan produk dari pelanggan
maupun sales.

Berdasarkan wawancara pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara saat ini
memiliki beberapa permasalahan yaitu jika sales mendapatkan orderan dari
pelanggan, sales harus menanyakan produk yang di inginkan pelanggan tersebut
ada atau tidak dengan cara menelpon sales counter. Tetapi keadaan sales counter
yang selalu sibuk sehingga sulit sekali untuk dihubungi dan memerlukan waktu
beberapa kali untuk dapat menelponnya. Jika telepon telah dijawab oleh sales
counter, sales counter masih harus mengecek kembali kepapan tulis dan komputer
dan masih menanyakan stock barang kea dm gudang . Tak jarang pula data yang
ada dipapan tulis dengan komputer tidak sesuai dengan stock barang aslinya.

Sehingga sales masih harus menunggu sales counter untuk mengecek kembali
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stock barang yang ada dan barulah sales counter menghubungi sales untuk

memberitahukan stock kepada sales yang bersangkutan. Jika stock ada sales

melakukan pemesanan via telpon dan sales counter masih harus menulis di kertas

sales order. Sales counter mengecek plafon pelanggan terlebih dahulu ke kas kecil

untuk mengecek plafon pelanggan dan barulah sales counter dapat membuatkan

surat jalan dan mencetaknya sehingga barang barulah dapat dikirim ke pelanggan.

Tentu hal ini menyebabkan tidak efisien dalam suatu pekerjaan..

3.2.1

Prosedur Sistem Yang Berjalan

Adapun sistem yang berjalan mengenai proses sales order yaitu sebagai

berikut :

1.
2.

Pelanggan melakukan pemesanan barang kepada sales.

Sales melakuka rekap pesanan barang yang telah diberikan oleh
pelanggan.

Sales menyerahkan hasil rekap kepada sales counter.

Sales counter melakukan pengecekan ketersedian barang.

Hasil pengecekan dari sales counter diberikan kepada adm.barang jadi
untuk disesuaikan dengan ketersedian barang yang ada.

Jika sesuai, data barang yg tersedian diberikan kepada sales counter.
Kemudian, sales counter memberikan data barang yang tersedia kepada
sales untuk dikonfirmasi pada pihak pelanggan.

Jika pihak pelanggan setuju dan order, pihak sales memberikan form sales
order kepada sales counter.

Sales counter melakukan proses order dan memberikan surat jalan kepada

wakil B.M, kepala gudang dan pelanggan.

( Sumber : Wawancara dengan sales counter dan sales)
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Sistem Yang Berjalan

Pelanggan

Sales

Sales Counter

Admin Barang Jadi

BM

Kepala Gudang

Kas Kecil

Melakukan
pemesanan

Form

Form

pesanan

pesanan

Dala barang

Melakukan

tersedia

¥ pengecekkan
barang

Permintaan

Data barang

cek barang

tersedia [

Melakukan
pembayaran

Laporan
penjualan
aporan

» Surat Jalan

Surat Jalan

\ENG]
Input Data
Pembayaran

aporar

Gambar 3.3 FlowchartSistem yang berjalan
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Gambar3.3 Merupakan gambaran sistem yang sedang berjalan di PT.
Anugerah Musi Indah Nusantara, yaitu bagaimana proses sales order yang
berjalan saat ini.

Adapun sistem yang berjalan mengenai proses pendapatan isentif sales
yaitu sebagai berikut:

1. Sales counter menyerahkan laporan penjualan penjualan kepada manajer
marketing.

2. Kas kecil memberikan laporan penagihan kepada manajer marketing.

3. Manajer marketing merekap dan menghitung isentif, sehinggan terdapatlah
laporan isentif.

4. Laporan isentif yang didapat dari manajer marketing di berikan kepada
accounting dan dihitung kembali oleh accounting.

5. Sales mendapatkan dokumen isentif.
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Sistem Yang Berjalan

Sales Counter

Kas kecil

Laporan

penagihan

Merekap
laporan
menghitung
isentif

Laporan
isentif

1

Laporan
isentif

menghitung
isentif

Dokumen
isentif

Menejer Marketing Accounting Sales
Membuat
laporan
penjualan
Laporan
1 penjualan
Laporan
penjualan
Membuat
laporan
penagihan

Dokumen

isentif

selesai

Gambar 3.4 flowchart sistem yang berjalan

Gambar 3.4 merupakan gambaran sistem yang sedang berjalan

pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara, yaitu bagaimana proses

perhitungan komisi para sales yang berjalan saat ini.
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3.2.2 Mengidentifikasi Penyebab Masalah

Dengan melihat permasalahan dan kendala yang terjadi dalam proses
Sistem Informasi Sales Order Pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara
Berbasis Website maka dapat diambil kesimpulan bahwa masalah yang terdapat di
PT. Anugerah Musi Indah Nusantara adalah :

1. Sulitnya sales dan pihak pelanggan dalam melakukan pemesanan produk
secara langsung.

2. Sales tidak dapat mengetahui dengan cepat berapa komisi yang mereka
dapat pada periode tertentu.

3. Sulitnya mendapatkan informasi stock produk, sehingga sales dan sales
counter dalam melakukan pemesanan harus menelpon pihak gudang untuk
memastikan stock produk tersebut.

4. Tidak tepat dan lamanya dalam melukan perhitungan komisi secara
otomatis, sehingga pihak manager dan pihak accounting tidak lagi
kesulitan atau repot dalam menyusun komisi sales.

3.2.3 Mengidentifikasi Titik Keputusan
Titik keputusan berdasarkan teknik pengumpulan data yaitu dengan
melakukan wawancara ke sumbernya langsung dan pengambilan beberapa contoh
dokumen yang ada. Berdasarkan pertanyaan-pertanyaan dibuat tabel penyebab
masalah dan titik keputusan sebagai berikut :
Tabel 3.1 Penyebab Masalah dan Titik Keputusan

Penyebab Masalah | Titik Keputusan Bagian Teknik
Pengumpulan
Data
1 | Proses pemesanan | Proses pemesanan | Sales, sales Wawancara
harus  diketahui counter dan
oleh sales counter pihak
berdasarkan SOP pelanggan
yang ada.
2 | Proses pembuatan | Proses perhitungan | Sales dan Wawancara
isentif atau komisi | isentif manajer
masih  dilakukan marketing
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secara
konvensional dan
per-orangan

3 | Proses Proses pengecekan | Sales counter, Wawancara
pengecekkan sales dan
produk sering pelanggan.

terjadi kesalahan,
diantaranya data
yang ada di sales
counter dan adm

barang jadi
4 | Manajer harus | Proses perhitungan | Manajer dan wawancara
menghitung komisi sales
terlebih  dahulu
setiap laporan
penjualan,
sehingga bias
memberikan
isentif kepada
sales

3.4.2 Mengidentifikasi Personil Kunci
Setelah titik keputusan penyebab masalah dapat diidentifikasi, maka
selanjutnya yang perlu diidentifikasi adalah personil-personil kunci baik yang
langsung maupun yang tidak langsung yang dapat menyebabkan terjadinya
masalah tersebut.

Tabel 3.2 Personil Kunci

Bagian Jabatan Uraian Tugas Identifikasi
Kebutuhan




Adm barang | Adm. . Membuat a. Input persediaan
jadi Barang jadi persediaan barang.
barang. b. Cetak surat

. Mengecek stock rencana
barang produksi.
digudang. c. Kelola data

. Membuat keluar dan
rencana masuknya
produksi produk.

. Mengontrol d. Cetak laporan
produksi barang stock produk.
jadi.

Sales Sales counter | a. Melihat data | a. Cetak surat
counter stock barang jalan distribusi

. Mengontrol barang.
penjualan para | b. Kelola data
sales pelanggan

. Membuat
laporan penjual
para sales

. Cetak surat
jalan

Kepala Kepala . Memeriksa Mengatur setiap
Gudang Gudang barang dan | pendistribusian.
kelengkapan
pengiriman
barang.

. Mengatur
distribusi
barang keluar

Sales Sales . Melakukan a.Input orderan
orderan. b.Menerima orderan

. Mengejar target | produk
yang telah | c.Melihat stock
ditentukan d.Melihat informasi

. Melihat  stock

barang

isentif

50
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Pelanggan

Pelanggan

a. Melakukan a.Mendapatkan
order produk informasi  produk

b. Melihat dan penjualan.
informasi  data | b. Input orderan
produk

Manajer
marketing

Manajer
marketing

o

Pimpinan yang | Input informasi dan
bertanggung komisi sales
jawab  dalam
pemasaran
produk-produk
b. Membantu
berperan dalam
memasarkan
produk- produk
c. Mengawasi
penjualan sales
d. Menghitung
komisi sales

3.3 Perencanaan

3.4.3 Analisis kebutuhan Fungsional

Analisis kebutuhan fungsional bertujuan agar dapat sistem yang dibangun

dapat sesuai. Adapun analisis kebutuhan fungsional yang dapat diuraikan yaitu :

Tabel 3.3Kebutuhan Fungsional

No. Kebutuhan
Fungsional

Responsibilities

jadi

1. | Adm. Barang

. Login / Logout
. Mengelola produk

2. | Sales Counter

. Login/Logout

. Mellihat data produk

. Mengelola data pelanggan registrasi
. Mengelola data sales

. Melaukan penjualan / sales order dari pihak sales.

3. Sales

N Pl o oA NN RN

Login/Logout

. Informasi produk
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3. Melakukan penjualan / sales order dari pihak
5200k.

. Melihat komisi

4 | Pelanggan Login/Logout
Registrasi
. Informasi produk

Melakukan penjualan / sales order.

5 | Manajer Login/Logout

I e R R S

Marketing . Informasi  penjualan sales (melihat laporan
penjualan)

3. Melakukan perhitungan komisi sales

3.3.2 Analisis kebutuhan Non Fungsional
1. Kebutuhan Perangkat Keras
Spesifikasi perangkat keras yang digunakan pada saat pembangunan Sistem
Informasi Sales Order Pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis
Website yaitu:
a. Processor core i3
b. 2 GB Memory DDR 3
c. Harddisk 320 GB HDD
2. Kebutuhan Perangkat Lunak
Perangkat lunak yang dibutuhkan dalam pembangunan Sistem Informasi
Sales Order Pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis Websiteyaitu:
a. Windows 7
b. XAMPRP, terdiri atas Apache, MySQL, dan phpMyAdmin
c. Adobe Dreamweaver CS6
d. Google Chrome
3.3.3 Data
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Data merupakan informasi baik berupa teks, gambar, maupun video. Data
dalam sistem ini digunakan dalam dua kebutuhan yaitu:
1. Kebutuhan Data Masukkan
Kebutuhan data masukkan pada sistem ini dibedakan menjadi dua, yaitu:
a. Data yang dimasukkan oleh Adm barang jadi adalah data informasi
produk.
b. Data yang dimasukkan oleh Sales Counter yaitu data pelanggan, data
sales, data transaksi penjualan.
c. Data yang dimasukkan oleh Sales yaitu transaksi penjualan.
d. Data yang dimasukkan olehpelanggan yaitu data registrasi, transaksi
penjualan.
e. Data yang dimasukkan oleh Manajer marketing yaitu data perhitungan

isentif.

2. Kebutuhan Data Keluaran
Kebutuhan data keluaran dari sistem ini adalah informasi berupa sistem
sales order dan isentif sales.

3.4 Pemodelan (Modelling) yang akan dibangun pada PT. Anugerah Musi

Indah Nusantara Palembang

Setelah melakukan tahapan perencanaan, tahap selanjutnya adalah tahapan
perancangan sistem. Perancangan sistem merupakan tahapan selanjutnya dari
pembuatan sistem yang akan dibuat, dapat dilihat proses-proses apa saja yang
nantinya diperlukan dalam pembuatan suatu sistem, berikut usulan sistem yang
akan dibuat perancangan sistem menggunakan DFD.
3.4.1 PerancanganData Flow Diagram (DFD)

Diagram aliran data atau data flow diagram digunakan untuk menggambarkan

aliran informasi dan transformasi yang diaplikasikan pada saat data bergerak dari
input menjadi output, berikut adalah dataflow diagram yang diusulkan :

1. Diagram Konteks
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Diagram konteks ini menggambarkan ruang lingkup suatu sistem. Diagram
konteks ini menunjukkan semua entitas luar yang menerima informasi dari

atau memberikan informasi ke sistem, berikut adalah diagram konteks :

o
Konfirmasi

Pemesanan .
Konfirmasi

Pemesanan
Tagihan

Y _ Data
Sales

’_/
Tagihan

—

Sales Counter

|
Registrasi

Order

A

Data
Sales

Penjualan

Order| — |

Sales

Penjualan

Verifikasi
Data
Pelanggan

Order
Penjualan

Verifikasi_
Data
Pelanggan

Order
Penjualan

Il

Sistem Informasi
Sales Order Pada
PT. Anugerah Musi
- Indah Nusantara
Berbasis Website

Data_
Produk

Adm

Komisi
Sales

Pesan

Order

< Penjualan

Order
Penjualan

\—Penjualan Sales

Komisi

Data_

Sales

Y

4—Registras——

Pelanggan

«4—Penjualan Sales

Sales

Barang Jadi

Produk

Manajer

Gambar 3.5 Diagram Konteks
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Diagram Konteks di atas menjelaskan aliran data yang akan dibuat, meliputi
entitas Sales Counter, Sales, Adm Barang Jadi, Manajer dan Pelanggan. Diagram

kontek ini menjelaskan secara garis besar sistem yang akan dibangun.

2. Diagram Data Flow Diagram (DFD)Rinci Level 0
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Gambar 3.6 Diagram Rinci Level 0
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Diagram Rinci Level 0 di atas menjelaskan rincian dari aliran data pada

diagram konteks. Diagram rinci diatas memiliki 9 level aliran data.

3. Diagram Rinci Prosesl

Registrasi
Pelanggan —— Data —
Pelanggan

ggan=——y-1

C
ks
[0}
& Registrasi
% ' Data
DI Registrasi Pelanggan
‘0
S
=
o
>
Registrasi
o <«— Data User
Verifikasi Pelanggan
-

Verifikasi
Data
Pelanggan

)
o 3
39S
agl
Q%3
S
: -

Sales Counter

Gambar 3.7 Diagram Rinci Proses 1
Diagram Rinci Proses 1, menggambar secara jelas aliran data registrasi
pelanggan dan verifikasi pelanggan. Entitas yang terlibat di dalamnya adalah

Adm.Barang Jadi, Sales Counter, Sales dan Pelanggan.
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Admi. Barang Jadi

—Data_Produk—

Data_ Produk-

Data_Produl

Input_Data_
Produk

Ubah_Data_
Produk

23

Data_Produk

| Data_Produk

Yang_Diubal?_’ Produk

A\ 4

Hapus_Data_
Produk

Lihat Data_ |

Produk

Data_Produk_
Yang_Dihapus

Sales Counter

Sales
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Data_Produk——— Pelanggan
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Informasi_Data_Produl

Informasi_Data_Produk

Gambar 3.8 Diagram Rinci Proses 2

Diagram Rinci Proses 2, menggambar secara jelas aliran data pengelolaan
data produk, dimana terdapat proses input produk, ubah produk, hapus produk,
lihat produk dan stock produk. Entitas yang terlibat di dalamnya adalah
Adm.Barang Jadi, Sales Counter, Sales dan Pelanggan.



59

5. Diagram Rinci Proses3

<
Pelanggan —Data_Pelanggal
Input_Data Input_Data
Pelanggan
Sales Counter  |—Data_Pelangga

Y
___Data_Pelangga
Ubzh Data_ Yang_Dicbh Pelanggan

Pelanggan

Lihat Datar

<¢—Informasi_Data_Pelanggan——
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Gambar 3.9 Diagram Rinci Proses 3
Diagram Rinci Proses 3, menggambar secara jelas aliran data pengelolaan
data pelanggan, dimana terdapat proses pelanggan melalukan registrasi dengan
meningputkan data pelanggan, kemudian sales counter akan menerima data

inputan dari pelanggan dan mengelola kedalam sistem.
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60

Sales Counter ——Input_Data—
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Data_Sales_Yang
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Gambar 3.10 Diagram Rinci Proses 4
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Diagram Rinci Proses 4, menggambar secara jelas aliran data pengelolaan

data sales, dimana terdapat proses input sales, ubah sales, hapus sales, dan lihat

sales. Entitas yang terlibat di dalamnya hanya Sales Counter.

7. Diagram Rinci Proses 5
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Gambar 3.11 Diagram Rinci Proses 5
Diagram Rinci Proses 5, menggambar secara jelas aliran data transaksi
pemesanan atau order yang dilakukan oleh pihak Pelanggan, Sales Counter dan
Sales. Order ini mencakup input data order produk, dan konfirmasi data order.

8. Diagram Rinci Proses 6
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Pemesanan

Pelanggan

Gambar 3.12 Diagram Rinci Proses 6
Diagram Rinci Proses 6, menggambar secara jelas aliran data Kelola
Konfirmasi Pemesanan, proses aliran data dimulai dari input status pemesanan,
yanga dilakukan oleh Sales Counter, kemudian informasi pesan dikirimkan ke

Pelanggan, lalu lihat status pemesanan dilakukan oleh Sales Counter.

9. Diagram Rinci Proses 7
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Sales Counter Tagihan

Input_Tagihan

72

& Data_Sales—
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Transaksi

Gambar 3.13 Diagram Rinci Proses 7

Diagram Rinci Proses 7, menggambar secara jelas aliran data Kelola

Tagihan, proses aliran data dimulai dari input tagihan oleh entitas Sales Counter,

kemudian pihak Sales Counnter akan melihat informasi rincian data penjualan

oleh sales.

10. Diagram Rinci Proses 8
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Manajer Informasi_Data
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Gambar 3.14 Diagram Rinci Proses 8

Diagram Rinci Proses 8, menggambar secara jelas aliran data Komisi,

proses aliran data dimulai dari penghitungan data penjualan dan input komisi oleh

entitas Manajer Marketing, kemudian pihak Sales akan melihat informasi komisi

yang didapat.

11. Diagram Rinci Proses 9
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Gambar 3.15 Diagram Rinci Proses 9
Diagram Rinci Proses 9, menggambar secara jelas aliran data laporan,
proses aliran data dimulai dari laporan order penjualan, laporan pelangan, laporan

sales, laporan produk, dan laporan komisi. Entitas yang terlibat yaiutu Manajer

Marketing, Adm Barang Jadi dan Sales.



66

3.4.2 Perancangan (Entity Relationship Diagram) ERD

No_telepon
>

Password

(o)
G

Sales 1 Mendapatkan Pelanggan

a B

Mendapatkan

3

Tagihan

Transaksi —1 Mendapatkan I——  Pesan

a

Tanggal

Ttransaksrincikl+14 Produk 1a Kategori

o produk
kategori

Gambar 3.16 Diagram (Entity Relathionship Diagram) ERD
Diagram ERD, menggambar relasi hubungan antar entitas, dimana terdapat

delapan buah entitas yaitu Produk, Sales, Pelanggan, Tagihan, Transaksi,
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Transaksi Rinci, Pesan dan Kategori. Masing — masing entitas saling berelasi
seperti : satu sales mendapatkan banyak pelanggan, satu sales mendapatkan
banyak tagihan, satu pelanggan melakukan banyak transaksi, banyak tagihan
memiliki satu transaksi, satu pesan mendapatkan satu transaksi, satu transaksi
memiliki satu transaksi rinci, satu produk mempunyai satu transaksi rinci dan
banyak produk memiliki satu produk. Masing — masing entitas memiliki atribut
seperti sales memiliki lima atribut: id_sales, username, no_telepon, nama_sales
dan alamat. Pelanggan memiliki tujuh atribut: id_sales, id_pelanggan,
nama_pelanggan, username, no_telepon, alamat dan email. Tagihan memeiliki
lima atribut: id_tagihan, no_transaksi, id sales, pembayaran dan tanggal.
Trasnsaksi memiliki lima atribut: no_transaksi, id_sales, id_pelanggan, tanggal
dan status. Transaksi rinci memiliki enam atribut: no_transaksi, id_produk, harga,
jumlah, nama_produk dan sub_total. Pesan memiliki enam atribut: no_pesan,
no_transaksi, username, tanggal, pesan dan status. Produk memiliki tujuh atribut:
id_produk, id_kategori, harga, deskripsi, gambar, nama_produk dan stock.
Kategori mrmiliki dua atribut: id_kategori dan kategori.
3.4.3 Perancangan Tabel Database

Desain tabel merupakan rancangan tabel yang akan dibuat pada database
untuk memenuhi kebutuhan fungsi bisnis yang didefinisikan pada fase pemodelan,
berikut desain tabel yang diusulkan :

1. Tabel User

Spesifikasi file pengguna akan berisi data-data pengguna seperti
username, password, dan level.
Nama File - User
Primary Key  : username

Foreign Key  :-
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Nama Field Tipe Data Keterangan
Username Varchar(20) | Username dari Member
Password Text Password
Level Varchar(15) | Level Tingkatan

2. Tabel Kategori

Spesifikasi file Kategori akan berisi data-data file seperti id_kategori,

dan kategori.
Nama File

: Kategori

Primary Key : Id_Kategori

Foreign Key
Tabel 3.5 Spesifikasi FileKategori
Nama Field Tipe Data Keterangan
Id_Kategori Int(11) Idkategori Sebagai Primary Key
Kategori Varchar(35) Nama kategori produk

3. Tabel Produk

Spesifikasi file Produk akan berisi data-data file seperti id_produk, nama

produk, id_kategori, deksripsi, harga dan gambar.
Nama File : Produk
Primary Key  :1d_Produk

Foreign Key  :1d_Kategori

Tabel 3.6 Spesifikasi FileProduk

Nama Field Tipe Data Keterangan
Id_Produk Int(11) Id produk Sebagai Primary Key
Nama_ Produk Varchar(100) Nama produk
Id_kategori Int(11) ID kategori produk
Deskripsi Text Deskripsi produk
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Harga Int (11) Harga produk

Gambar Text Gambar produk

Stock Int (5) Stock produk
4. Tabel Sales

Spesifikasi file sales akan berisi data-data sales seperti id sales, nama

sales, alamat, telepon, dan username.

Nama File : Sales
Primary Key :id_sales
Foreign Key  :username
Tabel 3.7 Spesifikasi File Sales
Nama Field Tipe Data Keterangan
Id_Sales Int(11) Kode Sales sebagai Primary Key
Nama_ Sales Varchar(35) | Nama Sales
Alamat Text Alamat Sales
Telepon Varchar(25) | Nomor Telepon Member
Username Varchar(35) | Username dari Member
5.Tabel Pelanggan
Spesifikasi file member akan berisi data-data member seperti
id_pelanggan, id_sales, nama pelanggan, alamat, telepon, email dan
username.
Nama File : Pelanggan
Primary Key  :id_pelanggan
Foreign Key  :id_sales
Tabel 3.8Spesifikasi File Pelanggan
Nama Field Tipe Data Keterangan
Id_pelanggan Int(5) Idpelanggan sebagai Primary Key
Id_sales Int(5) Id sales
No_ktp Varchar(50) | Nomor ktp
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Foto_toko Text Foto toko

SIU Text Surat Izin Usaha
Nama_pelanggan | Varchar(35) | Nama pelanggan

Alamat Text Alamat

Telepon Varchar(25) | Nomor telepon pelanggan
Email Text Email pelanggan
Username Varchar(35) | Username dari pelanggan
Telepon Varchar(25) | Nomor Telepon Member
Username Varchar(20) | Username dari Member

6. Tabel Transaksi

Spesifikasi File Transaksi akan berisi data-data file rinci seperti

no_transaksi, tangga, id_pelanggan, id_sales dan status.

Nama File : Transaksi
Primary Key  : No_Transaksi
Foreign key . id_pelanggan, id_sales
Tabel 3.9Spesifikasi File Transaksi
Nama Field Tipe Data Keterangan
No_transaksi Int(11) No transaksi sebagai Primary Key
Tanggal Date Tanggal transaksi
Id_pelanggan Int(5) Id pelanggan yang memesan
Id_sales Int(5) Id sales yang memesan
Status Varchar(1) | Status transaksi

7. Tabel Transaksi Rinci

Spesifikasi File transaksi rinci akan berisi data-data file rinci seperti

no_transaksi, id_produk, nama_produk, harga, jumlah dan sub_total.

Nama File : Transaksi Rinci
Primary Key : -

Foreign key

: No_transaksi, id_produk
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Nama Field Tipe Data Keterangan
No_Transaksi Int(11) No transaksi pemesanan rinci
Id_Produk Int(11) Kode produk yang dipesan

Nama_produk | Varchar(100) | Nama produk yang dibeli
Harga Int(11) Harga Produk
Jumlah Int(11) Jumlah Produk yang dibeli
Sub_Total Int(11) Harga sub total Produk

8. Tabel Tagihan

Spesifikasi File tagihan akan berisi data — data file tagihan seperti

id_tagihan, tanggal, no_transaksi, id_sales, dan pembayaran.

Nama File : Tagihan
Primary Key  :1d_tagihan
Foreign key : No_Transaksi, Id_sales
Tabel 3.11Spesifikasi File Tagihan
Nama Field Tipe Data Keterangan
Id_tagihan Int(5) Id tagihan sales
Tanggal Date Tanggal tagihan
No_transaksi Int(5) No transaksi penjualan sales
Id_sales Int(5) Id sales
Pembayaran Int(11) Jumlah pembayaran tagihan

9. Tabel Pesan

Spesifikasi File pesan akan berisi data — data file pesan seperti no_pesan,

tanggal, no_transaksi, username, pesan dan status.

Nama File :
Primary Key
Foreign key :

Pesan
No_pesan

No_Transaksi
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Tabel 3.12Spesifikasi File Tagihan

Nama Field Tipe Data Keterangan
No_pesan Int(11) No pesan konfirmasi
Tanggal Date Tanggal pesan
No_transaksi Int(11) No transaksi penjualan sales
Username Varchar(75) | Username si pemesan
Status Varchar(l) | Status pesan
Pesan Text Pesan

3.4.4 Perancangan Antarmuka(Interface)

Prinsip dari perancangan antarmuka yang baik adalah user friendly, yang
memudahkan pengguna dalam menggunakan aplikasi yang akan dibangun.
3.4.4.1Antarmuka Pelanggan

1. Desain Halaman Home
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LOGIN
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E— SLIDER
Password
CHAT
Registrasi
Pesan 029,9.9,9.0,9,9,9.90,9.90,0,90,9.9.0,90.9.9.9,9.0,9.0,9.0.9.0,0.0.0.0.0.0.0.¢
0.9,9.9,9.90.9,9.9,9.9.9.9,9.9.9.9.9.9.9.9.9.0.9.0.9.0.9,.0.9,0.9,0.9.9.0.¢

09,9,9,9.9.9,0,9.9.9,9,9,9.9,9,0,9.9.9,0,9.9.0,0,0.90.9.0,0,0.9.0,0,.0.0.¢
019,9,9,9.9,0,9,9.90.0,9,9.90.9,9,0,90.90,0,0,9.9.0,0,0.0.0,0,0,0.9.0,0.0.0.¢
).9,9,0,9.9.9,0.9,.9,9,0,9,9.0,9.0,9.9.9.0,9,9.9,0,0.90.0.0,0,0.0.0.0.9.0.4
019,9,9,9.9.9,0,9,.9.9,9,9,90.9,9,0,9.9.0,0,0.9.0,0,0.0.9.0,0,0.0.0,0.0.0.¢
019,9,9,9.9,0,9,9,.90.0,9,9,9.9,9,0,90.90,0,0,0.9.0,0,0.0.0.0,0,0.9.0,0.0.0.¢
) 9,9,0,9.9.9,0.9,.9.9.9,9,9.0.9.0,9.9.0.0,9,9.9,0,9.90.9.0,0,0.0.0.0,0.0.4
019,9,9,9.9.9,0,9.9.9,0,9,90.9,9,0,9.9.0,0,9,.9.0,0,0.90.0.0,0,0.0.0,0,0.0.¢
019,9,9,9.9.0,0,9.9,.0,9,9.0.9,9,0,0.9,0,0,0.9.0,0,0.0.0.0,0,0.9.0,0.0.0.¢
) 9,9,9,9.9.9,0.9,9.9,9,9,9.0.9.0,9.9.0.0,9,9.9,0,9.9.0.0,0,90.0.0,.0,90.0.4
0.9,9,0,9.9.9,0,9.9.9,0,9,90.0,9,0,9.9.0,0,9,9.0,0,0.9.0.0,0,0.0.0,0.0.0.¢
P0,0,0.9.9.0,.9.9.9.9.9.9.9.9.9.999.9.9.99.9.9.99.9.9.9.9.9.9.9.99.

FOOTER

Gambar 3.17 Desain Home
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Pada Gambar 3.17diatas merupakan halaman yang berisi informasi laporan
halaman depan website, halaman depan akan berisi informasi menu gambar slider

dan informassi lainnya yang berhubungan denngan anugerah musi indah
nusantara.

2. Desain Produk

L T e
Loain
use C 9 | casirienas | 0 e armnas |00l m i as | | xaenper
GAMBAR GAMBAR GAMBAR
wwwwwww )
[ cHAaT
xxxxxxxxxxxxxxx
Pesan Detail Beli Detail Beli Detail Beli -
vm
GAMBAR GAMBAR GAMBAR
xxxxxxxxxxxxxxx
xxxxxxxxxxxxxxx
Detail Beli Detail Beli
FOOTER

Gambar 3.18 Desain Produk
Pada Gambar 3.18 diatas merupakan halaman yang berisi informasi daftar
produk yang dimiliki oleh Anugerah Musi Indah Nusantara.
3. Desain Daftar Pemesanan

Home ‘ ‘ Produk Kami ‘ ‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘Hubungi Kami
LOGIN Gambar No Produk Harga Aksi Qty Total
user 1 kawenoER
| — I S A SRt XX XX XX X%
Registrasi SHAT
- E xxxxxxxx
( Ym )
Checkout
FOOTER

Gambar 3.19 Desain Daftar Pemesanan
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Pada Gambar 3.19 diatas merupakan halaman yang berisi informasi daftar

pesanan yang dipesan oleh pelanggan.

4. Desain Hubungi Kami

HEADER

Home Produk Kami Daftar Pemesanan -

LOGIN

Password l:l
Login

Registrasi

Pesan

0:9,0,0,0,0,0,0.0.9.9.0.0,9,9,0,0,0,0,0.9.0.0.9,.0,.0,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.4
0:9,9,0,0,0,9,9,0.9.9.0,0,9,9,9,9,0,9,0.9.9.0.0,0,0,0,0,0,9.0.9.0.0.0,0.4
0.9,9,9,0,0,0,9.9.9.0.9.9.9,9,0,0,0,0.9.9.9.9.9.9.9,:9,0,0,9,.0.9.0.9.9,0.
0:9,0,0,0,0,0,9.0.9.9.0.0,9,9,0,0,0,0,.0.9.0.0.9.9,0,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.
0.9,0,0,0,0,9,9,9.9.9.0,0,9,9,9,9,0,0,0.0.9.0,0,0,9,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.4
0.9,9,0,0,0,0,9.9.9.0.9.9.9,:9,:9,0,0,0,.9.9.0.9.9,.9.9,:9,9,0,9,.0.9.0.9.9,0.
0.9,0,0,0,0,0,0.0.9.9.0.0,9,9,0,0,0,0,0.9.0.0.9,.0,0,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.4
0:9,0,0,0,0,9,9,9.9.9.0,0,9,9,9,9,0,0,0.9.9.0.0,0,9,9,0,0,9.0.9.0.0,0,0.4
0.9,9,9,0,0,0,9.9.9.0.9.9.9,:9,9,0,0,0,.9.9.0.9.9,.9.9,:0,0,0,0,.0.0.0.9.9,0.
0.9,0,9,0,0,0,0.0.9.9.0.0,9,9,0,0,0,0,0.9.0.0.0,9,0,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.
0,.9,9,0,0,0,0,9,0.9.9.0,0,9,9,9,9,0,9,0.9.9.0.0,9,0,9,0,0,9.0.9.0.0.0,0.4
0.9,9,:9,0,0,0,9.9.9.9.9.9.9,:9,0,0,0,0.9.9.0.9.9,.9,:9,:0,0,0,0.0.9.0.9.0,0.
0.9,0,0,0,0,0,0.0.9.9.0,0,9,9,0,0,0,0,0.9.0.0.0,0,0,0,0,0,0.0.9.0.0.0,0.

KALENDER

CHAT

FOOTER

Gambar 3.20 Desain Hubungi Kami

Pada Gambar 3.20 diatas merupakan halaman yang berisi informasi

mengenai Anugerah Musi Indah Nusantara yang dapat dihubungi.
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5. Desain Registrasi

Registrasi

Pesan

‘ Home ‘ Produk Kami ‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘ Hubungi Kami
LOGIN ‘ REGISTRASI PELANGGAN ‘
wser [ ] KALENDER
Password l:l
Login

CHAT

KodePos [ |

Teepon [ ]

. Ym

FOOTER

Gambar 3.21 Desain Registrasi Sistem

Pada Gambar 3.21 di atas merupakan halaman yang digunakan oleh

pelanggan yang akan melakukan registrasi kedalam sistem.




3.4.4.2 Antarmuka Sales
1. Desain Halaman Home

76

HEADER

Registrasi

- ‘ Produk Kami ‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘ Komisi ‘ ‘ Hubungi Kami
LOGIN
User [ ] KALENDER
I SLIDER
Password

CHAT

Pesan

,9,9,0.0,0,9,0,9,9.0.0,9,9,9,9.9.0.9,9,0.9.9.0,9,9,0.0.0.0,0,9,0,0.0.0.
9,9,9,0.0,0,0,0,9,9,9.0,0,9,9,9,9.9,0,9,9,9,0.0,0,9,9,0,.9.0,0,0,0,0,0,4
,9,9,9.0,0,9,9,9,9.0.0,9,9,9,9.9.0,9,9,9.9.9.0,9,9,9,:9.0.0,9,9,0,0.0,0.
,9,9,9.0,0,9,0,9,9.0.0,9,9,9,9.9.9,9,9,0.9.9.0,9,9,0.0.0.0,0,9,0,0.0,0.
00,9,9,0.9.9.9,9,9,0,9.9.90,9,9,9,9.0.0,9,9,0,9.0.0,.9,9,0,.9.0.0,9,9,0,0 ¢
19,9,9,0,9.0,0,9,9,9,9.0,0,9,9,9,0.0,0,9,9,9,9.0,0,9,9,9,.9.0,0,9,0,0,0.¢
,9,9,9.0,0,9,0,9,9.0.0,9,9,9,.9.9.0,9,9,0.9.9.0,9,9,9,.0.0.0,0,9,0,0.0,0.
00,9,9,0,9.9.9,9,9,0,9.0.9,9,9,9,9.0.0,9,9,0.9.9.0,9,9,0,9.0.0,0,9,0,0 ¢
,:9,9,9,0,0,0,9,9,9.0,0,0,9,9,9.9.0,9,9,9,.9.9,0,9,9,9,:0.0.0,9,9,0,0.0,0.
,:9,9,9.0,0,9,9,9,9.0.0,0,9,9,9.9.0,9,9,9.9.9.0,9,9,9,:0.0.0,0,9,0,0.0,0.
00,9,0,0,9.9.0,9,9,0,9.0.0,9,9,9,9.0.0,0,9,9,9.9.0,0,9,0,9.0.0,0,9,0,0.¢
9,9,9,0,9.0,0,9,9,9,9.0.0,9,9,9,0.0,0,0,9,9,0.0,0,9,9,0,.9.0,0,0,0,0,0,¢
D9,9,9,9,9,.9,9,9,0,0.9.9.9,.9,9,.9.9.9.9,.9.9.9.9.9.9.9.90.9.9.99.00.0

FOOTER

Gambar 3.22 Desain Home

Pada Gambar 3.22 di atas merupakan halaman yang berisi informasi laporan

halaman depan website, halaman depan akan berisi informasi menu gambar slider

dan informassi

nusantara.

lainnya yang berhubungan denngan anugerah musi

indah



2. Desain Produk

77

_ ‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘ Komisi ‘ ‘ Hubungi Kami
LOGIN
T E— KALENDER

— GAMBAR GAMBAR GAMBAR
GAMBAR GAMBAR GAMBAR

XXXXX XXXXX XXXXX

XXXXX XXXXX XXXXX

FOOTER

Gambar 3.23 Desain Produk

Pada Gambar 3.23 di atas merupakan halaman yang berisi informasi daftar
produk yang dimiliki oleh Anugerah Musi Indah Nusantara.

3. Desain Daftar Pemesanan

‘ Home ‘ ‘ Produk Kami ‘ _ ‘ Komisi ‘ ‘HUbungi Kami
LOGIN Gambar No Produk Harga Aksi Qty Total
user [ ] KALENDER
] XORXXXXK XXX XXX Xxx XXX
Registrasi et
XXXXXKKK XXX XXX XXX XXX
Pesan
Ym
FOOTER

Gambar 4.24 Desain Daftar Pemesanan
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Pada Gambar 3.24 di atas merupakan halaman yang berisi informasi daftar

pesanan yang dipesan oleh pelanggan.

4. Desain Informasi Komisi Sales

HEADER

‘ Home ‘ ‘ Produk Kami ‘ ‘

Daftar Pemesanan ‘ ‘ Komisi

‘ ‘ Hubungi Kami

LOGIN

e E—
Passwora L]
Login

Registrasi

Pesan

P9 0.0.0.0,0,0,0,0,.0,.0.0,.0.0.0.0.0,0,0,0,0,0,0.0,.0.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0.4
Pa9,9.0.0,0,9.0.0,0,9.0.0,0,.0.0.0,0.0.0,.0,0.0.0,0.9.0.0,0,.9.0.0,0.0.0,0.4
Pa0,9,.0.0,0,9.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0.0.0,.0,0.0.0,0.0.0.0,.0,0.0.0,0,.0.0.0.4
P 0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0.,0.0,.0,0,0.0,.0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0.4
P 0,0.0.0,.0,0,0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0,.0,0,0.0,.0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0.¢
R0 0,0.0,.0,0,0,0,0,0,0.0,.0.0.0.0.0.0,0,0,0,0,.0,.0,.0.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0.4
Pa00.0.0.0,0,0,0,0,0,.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0,0,0,0.0,.0.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0.4
Pe0.0.0,0,0,0,0,0,0.0,.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0,0,.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0,0,0.0.0.¢
Pa0,9,.0.0,0,9.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0.0.0,.0,0.0.0,0.9.0.0,0,0.0.0,0.0.0.0.4
Pa0,0,.0.0,0,9.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0.0.0,.0,0.0.0,0.0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0.4
P 0,0,.0.0,.0,0.0.0,0,0.0,.0,0,0.0.0,0,0.0,.0,0,0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,0,0.0.0,.¢
R0 0,0.0,.9,0,0,0,0,.0,0.0.0.0.0.0.0,0,.0,0,0,0,.0.0,.0.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0.4
P00 0.0.0.0,0,0,0,0,.0,.0.0,.0.0.0.0.0,0,0,0,0,0,0,.0,.0.0.0.0.0.0.0.0,0,0,0.4

KALENDER

CHAT

FOOTER

Gambar 3.25 Desain Informasi Komisi Sales

Pada Gambar 3.25 di atas merupakan halaman yang berisi informasi daftar

komisi yang sudah didapat oleh pelanggan berdasarkan periode yang ditentukan.

5. Desain Hubungi Kami

HEADER

Home ‘

‘ Produk Kami ‘

‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘ Komisi ‘

‘ Hubungi Kami

Loain

User [ ]

Registrasi

Pesan

PO 0. 0 0 0.0 0.0, 0.0 0. 0. & 0. 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0 0.0 0.0, .0.0.0.0.0.0.4¢
PO 0 0 0 0 0 0.0 0 0.0 .0 0.0, 0.0, 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
P 0 0 0 0 0 0.0 0 0.0 .0 0.0, 0 0.0, 0. 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PeS 0 0.0 0 0 0.0, 0 0.0, 0 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PO O 0.9 0 9 0.0 0.9 .0.0.0,.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PO O 0 0 0 0 0.0 0.0 0.0 0,0 .0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PO 0. 0 0 0. 0. 0.0, 0.0 0. 0. & 0.0, .0.0.0.0.0.0.0.0.0.0 0.0, .0.0.0.0.0.0.4¢
PO 0, 0 0 0.0, 0. 0.0, 0 0. 0. 0.0 .0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4¢
PO 0 0 0 0 0 0.0 0 0.0, 0 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
P 0 0.0 0 0 0.0 0 9.0, 0 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PO 0,0, 0 0.0, 0.0.0.0. 0.0, 0.0.0,.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4¢
PO O 0 0 0 0 0.0 0.0 0.0 .0,0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.4
PO 0, 0 0.0, 0.0 .0 0.0 0. 8.0 .0 0.0, 0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0.0. 0.0

KALENDER

cHAT

FOOTER

Gambar 3.26 Desain Hubungi Kami
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Pada Gambar 3.26 di atas merupakan halaman yang berisi informasi

mengenai Anugerah Musi Indah Nusantara yang dapat dihubungi.

6. Desain Registrasi

HEADER

‘ Home ‘ ‘ Produk Kami

‘ Daftar Pemesanan ‘ ‘ Hubungi Kami

LOGIN

Registrasi

Pesan

‘ REGISTRASI PELANGGAN

Aamat [ ]

S —

KALENDER

CHAT

FOOTER

Gambar 3.27 Desain Registrasi Sistem

Pada Gambar 3.27 di atas merupakan halaman yang digunakan oleh sales
yang akan melakukan registrasi kedalam sistem.



3.4.4.3 Antar Muka Adm Barang Jadi Dan Manajer Marketing
1. Desain Home

80

- User Produk Pelanggan‘ Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan Komisi Laporan
Pemesanan
LoGIN
User KALENDER
Password
Loco
FOOTER

Gambar 3.28 Desain Home

Pada Gambar 3.28 di atas merupakan halaman awal ketika pengelola sistem

berhasil login.

2. Desain Informasi User

XOXXRARARKKHHHRIKIKK KKK KRR KRR KKK KKK K KKK IR XXX KK KKK KK

‘ Home ‘ User Produk Pelanggan‘ Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan ‘ Komisi ‘ Laporan
Pemesanan
LOGIN
DATA USER
Use KALENDER
o
Logout Username Level Aksi

FOOTER

Gambar 3.29 Desain User
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Pada Gambar 3.29 di atas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mengelola data user.

3. Desain Kelola User

‘ Home ‘ User Produk ‘ Pelanggan ‘ Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan Komisi Laporan

Pemesanan
LoGIN
DATA USER

User KALENDER
Password Username \ \
passwera | |
Level ‘ O‘

FOOTER

Gambar 3.30 Desain Kelola User

Pada Gambar 3.30 di atas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk menginput data user lainnya.

4. Desain Informasi Data Produk

Home User Produk | Pelanggan ‘ Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan ‘ Komisi Laporan
Pemesanan
Loain
DATA PRODUK
vser . | |  KALENDER
Logout Kode Produk Nama Produk Kategori Harga Stock

xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx

FOOTER

Gambar 3.31 Desain Informasi Data Produk
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Pada Gambar 3.31diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mengelola data produk.

5. Desain Kelola Produk

Home User Produk | Pelanggan | Sales Konfirmasi Tagihan Komisi Laporan
Pemesanan
LOGIN
DATA PRODUK
User KALENDER
Password Kode Produk ‘ ‘
Nama Produk
Kategori ‘ Q‘
Harga
Stock ‘ ‘
FOOTER

Gambar 3.32Desain Kelola Produk
Pada Gambar 3.32diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk menginput data produk.
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6. Desain Laporan Data Produk

PT. ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA

XXXXXXXXXXXXKXXKXXKXXKXXKXXKXXKKXXKXXKRXKXXKXXKXXXXXX

LOGO
P0G 0000900 0.000.90.090.00090.00090.090.90090.99090.09090.090904
Laporan Data Produk
Kode Produk Nama Produk Kategori Harga Stock
XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX

Disetujui,

Gambar 3.33Desain Laporan Data Produk
Pada Gambar 3.33diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mencetak data laporan produk.



7. Desain Pelanggan

84

HEADER

Konfirmasi

Home | User | Produk | Pelanggan Sales Tagihan | Komisi | Laporan
Pemesanan
LOGIN
DATA PELANGGAN
User KALENDER
Password
‘Logout‘ Kode Pelanggan Nama Pelanggan ~ Alamat ~ Telepon Nama Toko
XXHXXIKXHKXIKXHEIKXHEIKXHEIHKXHIIKXKKXHKXKKXKXKKXKXKXK
FOOTER
Gambar 3.34Desain Pelanggan

Pada Gambar 3.34diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mengelola data pelanggan.
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8. Desain Laporan Data Pelanggan

PT. ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA
XXXXXXXXXXXKXXXXKKKXXXKKKXXXKKXXXXKKXXXXKKXXXXXXXXXXX

LOGO
XXX XXXXKXXXXXXK
Laporan Data Toko
Kode Pellanggan Nama Pelanggan Alamat Telepon Nama Toko
XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXKXXXXXXX

Disetuijui,

Gambar 3.35Desain Laporan Data Pelanggan
Pada Gambar 3.35diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mencetak data pelanggan.



9. Desain Informasi Sales

86

SEOERRRIARARARARRRRHHHHRR AR HRRR IR R KRR KKK RR IR I I I KKK K KK

‘ Home ‘ User Produk Pelanggan‘ Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan ‘ Komisi ‘ Laporan
Pemesanan
LoaIN
DATA SALES
User KALENDER
Logout Kode Produk Nama Produk Kategori Harga Stock

FOOTER

Gambar 3.36Desain Sales

Pada Gambar 3.36diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk mengelola data sales.

10. Desain Kelola Sales

HEADER

Konfirmasi

Alamat

Telepon

N

Tagihan Komisi Laporan
‘ Home ‘ User Produk ‘ Pelanggan‘ Sales ‘ Pemesanan ‘ agihal 18]
LoaIn
DATA SALES
Use KALENDER
Password Kode Saies |

FOOTER

Gambar 3.37Desain Kelola Sales

Pada Gambar 3.37diatas merupakan halaman yang digunakan

pengelola sistem untuk menginput data sales.

oleh
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11. Desain Informasi Konfirmasi Pemesanan

HEADER

‘ Home ‘ User Produk Pelanggan H Sales ‘ e s ‘ Tagihan Komisi Laporan
Pemesanan

LOGIN

KOFIRMASI PEMESANAN

KALENDER
Password a

Logout No Faktur Tanggal Total Keteran: gan

B R S S e teNy

FOOTER

Gambar 3.38Desain Konfirmasi Pemesanan

Pada Gambar 3.38diatas merupakan halaman yang digunakan oleh
pengelola sistem untuk mengelola data konfirmasi pemesanan.
12. Desain Kelola Tagihan

HEADER

Konfirmasi R P
m K Laporan
‘ Home ‘ User Produk ‘ Pelanggan H Sales ‘ Pemesanan ‘ Tagihan omisi P

LoGIN

TAGIHAN SALES
User KALENDER
Passwor sees: [ ]
Logout Cari
No Faktur Tanggal No Transal Ksi Sales Toko  Jumlah Aksi

SRR ARARRIHRRARRIIHR AR R IR KRR IR KRR I HHK IR IXHKHK

FOOTER

Gambar 3.39Desain Kelola Tagihan

Pada Gambar 3.39diatas merupakan halaman yang digunakan oleh
pengelola sistem untuk menginput data user lainnya.



13. Desain Kelola Komisi

88

HEADER

‘ Home ‘ User

Konfirmasi

Produk ‘ Pelanggan H Sales ‘ Pemesanan

‘ Tagihan Komisi

Laporan

LOGIN

User

Password

DATA KOMISI

1]
2
@
]

Periode dd-mm-yyyy
dd-mm-yyyy

KALENDER

FOOTER

Gambar 3.40 Desain Kelola Komisi

Pada Gambar 3.40diatas merupakan halaman yang digunakan oleh

pengelola sistem untuk melihat data komisi sales berdasarkan periode tertentu.

14. Desain Informasi Komisi Sales

Home User Produk Pelanggan H Sales ‘ Konfirmasi ‘ Tagihan ‘ Komisi Laporan
Pemesanan
Loain - i
Komisii Periode dd-mm-yyyy — dd-mm-yyyy
User L KALENDER
Password Sales
No  vanooa T noTranea = Sarmian

xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx

Total Jumlah :
Komisi Hasil Penjualan :

FOOTER

Gambar 3.41Desain Informasi Komisi Sales
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Pada Gambar 3.41diatas merupakan halaman yang digunakan oleh
pengelola sistem untuk menampilkan informasi komisi yang didapat sales

berdasarkan periode tertentu.

15. Desain Laporan Data Komisi

PT. ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA
XXXXXXXKXXKXXKXXKXXKXKKXKKXKKXKKXKXXKXXKXXKXKKXKK XXX
XXXXXXXKXXKXXKXXKXXKXXKXXKXKKXKKXKKXKKXKXXKXXKXKKXKXX

LOGO

Laporan Komisi Sales
Periode : dd-mm-yyyy Sampai dd-mm-yyyy

No Faktur Tanggal Sales Total Keterangan

XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX XXXXXXXXXX

Disetujui,

Gambar 3.42Desain Laporan Komisi Sales
Pada Gambar 3.42diatas merupakan halaman yang digunakan oleh
pengelola sistem untuk mencetak informasi komisi yang didapat sales berdasarkan

periode tertentu.



BAB IV
HASIL DAN IMPLEMENTASI

4.1 Hasil

Hasil yang didapatkan dari pengembanganSistem Informasi Sales Order
Pada PT. Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis Website adanya aktor yang
menjalankan sistem sebanyak 5 aktor yang berhak mengakses sistem yaituSales
Counter, Sales, Pelanggan, Adm Barang Jadi dan Manajer. Setiap pengguna
memiliki hak akses masing-masing setiap hak akses dibuat dengan disesuaikan
kebutuhan pengguna.
4.1.1 Basisdata (Database) Sistem Informasi Sales Order

DatabaseSistem Informasi Sales Order menggunakan MySQL, total tabel
dari databasemencapai 9 tabel dengan pendefinisian nama ‘anugerahdb’ sebagai
inisialisasi dari nama databasesistem informasi sales order pada PT. Anugerah
Musi Indah Nusantara, dimana setiap data yang menjadi record dari setiap proses
pengelolaan akan ditampung ke dalam database yang dibuat. Tampilan 9 tabel
databaseyang berisi tabel kategori, tabel pelanggan, tabel pesan, tabel produk,
tabel sales, tabel tagihan, tabel transaksi, tabel transaksi rinci, dan tabel user dapat
dlihat pada Gambar 4.1. dibawabh ini:

php £7127.0.01 » @ anugerahdb.

W Structure L] SQL 4 Search Query i Export = i} Import Operations  »° Privileges = ¢ Routines ~ © Events Triggers v More
2 8

Table « Action Rows & Type Collation Size  Overhead
= kategori Browse 4 Structure & Search 3¢ Insert G Emply Dro 5 InnoDB  latin1_swedish_ci &
(Recent tables) 8

pelanggan B 3 InnoDB Iat
sugeir pesan B 1 InnoDB lati
| kategon produk B 9 InnoDB at
| pelanggan sales Browse 2 InnoDB  lat
| pesan

P tagihan Browse % InnoDB latin1 _s
| produk =
Yaskes transaksi Browse & InnoDB  lal :
| tagihan transaksi_rinci | ] Browse % InnoDB latin{_swedish_ci 43 Xis
| transaksi user wse 16 InnoDB  latin1_swedish_ci
| transaksi_finci 9 tables Sum 169 InnoDB latin1_swedish_ci 336 kig 08
| user
4 Check All/ Uncheck Al With selected
O Create table
& Printview i Data Dictionar
{3 Create table
A Num n
Go

Gambar 4.1 Layoutdatabase Sistem Informasi Sales Order
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1. Tabel Kategori
Table kategori berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.2

dibawah ini:

91

# Name Type Collation Attributes Null Default Extra Action
1 id_kategori int(11) No Nome AUTO_INCREMENT 7 Change @ Drop [5] Browse distinct values  Primary [ Unique
2 kategori  varchar(35) latin1_swedish_ci No None & Change @ Drop =] Browse distinct values /5 Primary | Unique

& Index w More

7|Index v More

Gambar 4.2 LayoutTabel Kategori
2. Tabel Pelanggan
Table pelanggan berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.

dibawah ini:

3

# Name Type Collation Attributes Null Default Extra Action
1 id_pelanggan  inf(5) No None AUTO_INCREMENT ? Change @ Drop [ Browse distinct values , Primary
2 id_sales int(5) No  None & Change @ Drop =] Browse distinct values ./ Primary
3 no_ktp varchar(50) latin1_swedish_ci No None & Change @ Drop (5] Browse distinct values £ Primary
4 foto_toko text [atin1_swedish_ci No None & Change @ Drop [ Browse distinct values ./ Primary
5 siu text [atin1_swedish_ci No Nore & Change @ Drop [E] Browse distinct values /> Primary
6 nama_pelanggan varchar(35)  latin1_swedish_ci No None & Change @ Drop (=] Browse distinct values /> Primary
7 alamat text [atin1_swedish_ci No None & Change @ Drop (5] Browse distinct values , Primary
§ telepon varchar(25)  latin1_swedish_ci No  None & Change @ Drop || Browse distinct values %5 Primary
9 email text [atin1_swedish_ci No None & Change @ Drop [Z] Browse distinct values . Primary
10 username varchar(35)  latin1_swedish_ci No None & Change @ Drop =] Browse distinct values /> Primary
11 status enum(AKTIF', latin1_swedish_ci No  Nore & Change @ Drop [E] Browse distinct values % Primary

TIDAK

AKTIF)

1 Unique w More
1y Unique w More
y Unique w More
y Unique w More
y Unique w More
1y Unique w More
1 Unique w More
1y Unique v More
y Unique w More
1y Unique w More

g Unique w More

Gambar 4.3 LayoutTabel Pelanggan
3. Tabel Pesan

Table pesan berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.4 dibawah

ini:

#Name  Type  Collson  Atrbutes Null Defaut Extra Action

{ no_pesan 1) No- Nong - AUTO_INCREMENT 7 Change @ Drop [ Browse disinct values 9 Prmary g Unue: ] Idex  Morg
tanggal  dte No- Nore  Change @ Drop | Browse distctvales /) Prmary g Unique. 7 index. w More
3no_transaksi 1) No- Nore ¢ Change @ Drop [ Browse dsinctvalues  Primary i Unique ] Index w More
4 username  varchar75) et _swedsh ¢ No- Non  Change @ Drop |7 Browse dstctvalues /) Primary  Unique 7] Inex w More
Spesan  fed  [atn swedsh o No Nore f Change @ Drop [ Browse distnet values 9 Prmary j Unigue ] ndex  More
Gtatus  vancharl) latnf_swedsh ci No- Nore Change @) Drop | Browse dstctvalues ., Prmary 3 Unique. 7 ndex. w More

Gambar 4.4 LayoutTabel Pesan
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4. Tabel Produk
Table produk berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.5 dibawah

ini:

# Name Type Collation Attributes Null Default Extra Action

1id_produk int(f1) No Nore AUTO_INCREMENT 7 Change @ Drop [ Browse distinct values (2 Primary (g Unique w More
2 nama_produk varchar(100) latint_swedish ci No None & Change @ Drop || Browse distinct values > Primary [ Unique v More
3 id_kategori inf(11) No None & Change @ Drop [ Browse distinct values /> Primary [ Unique w More
4 deskripsi  fext [atin1_swedish ci No None «/ Change (@ Drop =] Browse distinct values £ Primary [y Unique w More
5 harga int(11) No None ¢ Change @ Drop [ Browse distinct values () Primary (g Unique w More
5 stock int(5) No None &/ Change @ Drop || Browse distinct values /> Primary [ Unique v More
7 gambar text [atin1_swedish_ci No None ¢/ Change @ Drop =] Browse distinct values  Primary [ Unique w More

Gambar 4.5 LayoutTabel Produk
5. Tabel Sales
Table sales berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.6 dibawah

ini:
#Name  Type  Colston  Attibutes Null Defoukt Extr Action
fid sdles ~int No Nore ~ AUTO_INCREMENT 47 Change @ Drop 5 Bowse dsincvalues ) Prmay g Unique: 3 ndek w More
2 nama_Sales vachar(35) it svedsh ¢ No- Nore o/ Change @ Drop = Browse distctvales ) Prmary g Uique 7 ndex Mo
Jalamat  tot  laind swedsh o No- Nore of Change @ rop 2 Browse ditctvales 9 Prmary i Unigue 5 nde  More
Utelepon  varchar25) lfn' sweds ¢ No- None ¢/ Change: @ Drop | Browse distetvalues ) Prmary g Unique 7] ndex  More
b username - varhar(3) latnd _swedish ¢ o Nore / Change @ Drop = Browse distctvalues ) Prmary (g Unigue 2 ndex  More

Gambar 4.6 LayoutTabel Sales
6. Tabel Tagihan
Table Tagihan berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.7

dibawah ini:

# Name ~ Type Collaion Attrbutes Null Default Extra Action

1 id_taghan  int3) No Nore  AUTO_INCREMENT 7 Change @ Drop 7 Browse disinctvalues /3 Prmary [ Unique [ Index [ Spatial  Fulten
2tanggal  date No Nore ¢ Change @ Drop || Browse ditinct vaues ) Pamary g Unique: (7] ndex 5 Spatia 7| Fultext
3 no_ransaksi nf9) No. Nore 4 Change @ Drop (2 Browse ditinet values ) Primary (i Uniaue (5] ndex [ Spatia g Fulext
4id sales i) No. Nore  Change @ Drop || Browse distnct values ) Prmary g Uniaue: 7] ndex 5 Spatia 7/ ultex
5 pembayaran nf 1) No. Nore ¢ Change @ Drop |3 Browse disinctvalues /) Prmary i Unique (7| Index § Spatial g Fulten

Gambar 4.7 LayoutTabel Tagihan
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7. Tabel Transaksi
Table Transaksi berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.8

dibawah ini:

#Name  Type  Colson  Atabutes Null Default Extra Action

{ no_ransaksi (1) No Nore ~ AUTO_INCREMENT 7 Change @ Drop = Browse dtctvalues J Prmary (g Unique ] e w More
Vtanggal e No- Nore  Change @ Drop = Bowse distnctvalues JPrmary f Uniue: 7] ndex.  ore
3id_pelanggan 5] No~ Nore f Change @ Drop 7 Bowse it values ) Prmary g Unige: ] nd  Hore
Lid soes i) No- None / Change @ Drop = Browse distnetvalues ) Prmary g Unique: 7] nde  Hore
hotatus  varchar) ltn' swedsh i No- None (¢ Change: @ Drop = Browse disintvalues ) Prmay g Unique: (5 ncex  More

Gambar 4.8 LayoutTabel Transaksi
8. Tabel Transaksi Rinci
Table Transaksi rinci berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.9

dibawah ini:

# Name Type  Collation  Attributes Null Default Extra Action

1 no_transaksi ni 11 No Nore ¢ Change @ Drop [ Browse distinetvalues () Primary [ Unique (2] Index [§ Spatial 7 Fulten
Lid_produk  in{ff) No Nore o/ Change @ Drop = Browse disinct values ) Primary (g Unique 7 Index f§ Spatal 7/ Fultex
3 nama_produk varchar(100) latnf_swedish ci No None ¢ Change @ Drop [ Browse distinetvalues () Primry [ Unique 2] Index [ Spatial i Fulten
4 harga i) No Nore / Change: @ Drop =) Browse distnctvalues ) Primary 3 Unique: 2] ndex: 5 Spatial 7| Fultext
§jumlah— ni 1) No Nore ¢ Change @ Drop & Browse distinet values () Primary [y Unique (%] Index & Spatial ] Fulten
6 subtotal (1) No Nore «/ Change @ Drop = Browse distnctvalues ) Primary yf Unique 7] Index 5 Spatial 7| ultext

Gambar 4.9 LayoutTabel Transaksi Rinci
9. Table User
Table User berisi field-field yang dapat dilihat pada gambar 4.10 dibawah

ini:
#Name  Type  Colafon ~ Atbutes Nl Defut Extia Aion
! usemame vt nf svedsh o Mo Mooe 7 Chane G Dro 2 Bowse e vk ) Prmay g Unge e [ St 1 Fullet
Lot il swdsh o Mo Mo Chane Dup - Bonsedstetiahes 9 Prmary i Unie 7 5 ol 7 et
varha(l) i svedh o Mo one 7 Chang Do = Bowse e vl Prmary U e [ St 3 ol

Gambar 4.10 LayoutTabel User
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Setiap tabel memiliki relasi sesuai dengan diagram relasi entinasi.
Tampilan relasi antar tabel pada database anugerahdb seperti yang ditampilkan
pada Gambar 4.11

no anugerahdo pelanggan
[ ¢ id_pelanggan : int(5)

4 id_sales - int(5) ¢ g9 anugerahidb user

@ nama_pelanggan : varchar(35)| \ no anugerahdb,sales & usemame : varchar(35)

@ alamat ; text I o id_sales : int(11) @ password - text

@ telepon : varchar(25) || & nama_sales - varchar(35) & level - varchar(20)

@ email : text @ alamat : text

& username : varchar(35) | | |@ telepon : varchar(25)

{ username : varchar(35)
ﬂo 1db transaksi | — ﬂO Eaeihdbpioduk
: / ﬂﬂ anugerandb tagihan | g id_produk : int(11)

@ no_transaksi : int(11) e i i

I # id_tagihan : int(5) | | @ nama_produk - varchar(100) 1 anugerahdb kategori
8 ensaeahds pesan M il g @ tanggal dat_e 4 id_kategori: int(11) 2 id_kategori : int(11)
2 no_pesan : int(11) # 1d_sales : int(5) e S Il G  deskripsi - text @ kategori : varchar(35)

A ; I € 4 id_sales - int(5) 4 harga : int(11)
@ tanggal : date @ status : varchar(1) X ’ R
N # pembayaran - int(11) 4 stock : int(5)
4 no_transaksi - int(11) b t 4
& gambar : te
@ usemname : varchar(75) i
e no anugerahdb transaksi_rinci
o status - varchar(1) # no_transaksi : int(11)
4 id_produk : int(11) r

@ nama_produk : varchar(100)
# harga . int(11)

# jumlah : int(11)

# sub_total : int(11)

Gambar 4.11Tampilan Relasi antar tabel pada database
Tabel yang terdapat pada database akan menampung setiap record dari
proses pengelolaan pada sistem infromasi sales order. Tabel yang memiliki relasi
berfungsi untuk menampilkan data yang berkaitan antara satu dengan yang lain
secara keseluruhan.

4.2 Implementasi

Implementasi sistem dilakukan oleh 5 aktor yang berhak mengakses sistem
yaituSales Counter, Sales, Pelanggan, Adm Barang Jadi dan Manajer yang
memiliki fungsi masing-masing.
4.2.1 Halaman Home

Halaman Home merupakan Halaman awal yang tampil saat pengguna

mengakses kedalam sistem website.Halaman Home terdapat menu — menu yang




95

dapat dilihat oleh penguguna tannpa harus login, seperti Produk Kami, Daftar
Pemesanan dan Hubungi Kami. Berikut adalah Halaman Home terlihat pada
Gambar 4.12:

SELAMAT DATANG DI WEBSITE ONLINE ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA

Pusat penjuslan produk temppat tidur terbaik untuk Anda - Anugersh Musi Indsh

Pusat penjualan produk tamppat tidur terbaik untuk Anda - Anugersh Musi Indsh

Gambar 4.12Ha|ama Home
4.2.2 Halaman Produk Kami

Halaman Produk Kami akan menampilkan informasi produk yang dimiliki
perusahaan secara keseluruhan atau perkategori produk. Berikut adalah Halaman
Produk Kami terlihat Pada Gambar 4.13:

-

/ ®
KANGAROO
SPRING BED
@m«y and Power

HoME | PRODUKKAMI v |  DAFTAR PEMESANAN |  HUBUNGI KAMI

L

4]

‘Springbesd Mocel LX-01

EA ]

oo~ PRE
5
5

w
-

S
5
%
5

24|25]|26|27

L

1
wlnle
BIN|G o[~ K

&

Rp 1.250.000,- 4@

Stock 50

QDefall = seli

Gambar 4.13 Halaman Produk Kami

4.2.3 Halaman Daftar Pemesanan

Halaman Daftar Pemesanan digunakann untuk sales atau pelanggan yang
melakukan order pesanan melalui sistem, barang yang dipesan akan tampil di
halaman ini. Halaman daftar pemesanan akan terlihat pada Gambar 4.14:



= — -

<
KANGAR0O"

SPRING BED
@ﬂl{lﬁy l[l[(/ @’(I'ﬂf

HOME | PRODUKKAMI v |  DAFTAR PEMESANAN |  HUBUNGI KAMI

Harga (Rp) Aksi  Qty September 2017

September
] o oS

M oS S fa

Grand Total (Rp))

Gambar 4.14 Halaman Daftar Pemesanan
4.2.4 Halaman Hubungi Kami

Halaman Hubungi Kami akan menampilkan informasi alamat perusahaan.
Berikut adalah Halaman Hubungi Kami terlihat Pada Gambar 4.15:

= - =
4"‘\/\

/ ®
KANGAROO
SPRING BED
@a/[/{/// and Pouver

L

m PRODUKKAMI v |  DAFTAR PEMESANAN |  HUBUNGI KAMI

HUBUNGI KAMI

Sabtu, 30 September 2017
September ¥ | 2012 ¥

; Bagi Anda yang ingin menyampaikan kritk dan saran serta informasi lebih lanjut, silahkan hubungi alamat

Usemame :[azuhar lengkap di bawsh ini :
36| 1|2]3]|4]|5]|6

Password 1feees

m 37|7|8|9]|10f11|12]13

Reaster %

— 71

Gambar 4.15 Halaman Hubungi Kami

4.2.5. Antarmuka Bagi Sales Counter

1. Halaman Login

HalamanLogin akan tampil pertama kali ika pengguna Saels Counter

masuk ke dalam sistem dengan alamat “http://localhost/anugerah/panel/”.
Untuk halaman Login dapat dilihat pada Gambar 4.16

96
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LOGIN SISTEM

UserID : fsc

Password : I"

Login

Gambar 4.16 Halaman Login

2. Halaman Home

Halaman Home akan tampil pertama setelah sales counter berhasil
login Untuk halaman Home dapat dilihat pada Gambar 4.17

KANGAROO"
SPRING BED
-@m«{y and @'mer
R e ANUGERAH MUST INDAH
Username E 3
Anda masuk pada halaman sistem anugerah musi indah, di sini Anda bisa menjalankan fungsi - fungsi yang
Level  : Sales Counter sudah ditentukan sesuai dengan ketentuan level user.

Logout

Gambar 4.17 Halaman Home

3. Tampil Halaman Pelanggan

Halaman pelanggan merupakan halaman yang dapat menampilkan
infromassi pelanggan yang melakukan registrasi kedalam sistem. Berikut
tampilan halaman pelanggan terlihat pada Gambar 4.18.
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PO

KANGAROO®

SPRING BED
@m{/{y and @ww

[T DATA PELANGGAN
Username tae
No Nama Alamat Telepon  Sales  Aksi
Level : Sales Counte
== R 1 TokoMakmur Palembang... 0823433534 Muhammad [©
d
m 2 Toko Segaran

Diyan [}
Suciany

1
7|8
1

38|15

e

Gambar 4.18 Halaman Pelanggan

Jika diklik tombol hapus maka akan tampil pesan bahwa Anda

menghapus data pelanggan.Berikut tampilan halaman hapus terlihat pada
Gambar 4.19

| — — « E—
localhost says: ’
)
Yakin data pelanggan ini akan di hapus? ‘ .
| DATA PELANGGAN
No Nama Alamat

Telepon Sales  Aksi

Gambar 4.19 Halaman Pesan Hapus Pelanggan

4. Tampil Halaman Sales

Halaman sales merupakan halaman yang digunakan sales counter

untuk mengelola data sales.Berikut tampilan halaman data sales terlihat
pada Gambar 4.20
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L
KANGAROO®
SPRING BED
G

%f(m{/ and Yower
aii— DATA'SALES

Usermame s

TAMBAH DATA BARY
Level  : Seles Counter T T
1 Diyan Suciany o s e

2 Palembang 0823433534 [ZgK]

M Se S Ra Ka S

%|1|2[3|4[s5]6]7

8|9 fw0]1|12]13]14
38(15[16[17|18[19|20]21
39[22[23[2425[26]27[28

40 | 29 (Go)
a

Gambar 4.20 Halaman Sales

Jika diklik tombol tambah data baru maka akan tampil halaman input

dat asales.Berikut tampilan halaman tambah data sales terlihat pada
Gambar 4.21.

PP
S

KANGAROO' ;

%ﬁl[/{/ and Dower

DATA SALES
Username : s Nama
Level  : Sales Counter Alamat
% 2013 ¥
Telepon H M Se Sl Ra Ka u Sa
%[1[2[3[4[s5[6][7
Username : [azuhar 37[8|9[10]|1n12]13]14
Passwort d | e 38|15|16(17|18(19]| 20|21
39|22)|23(24|25(26| 27|28
| Simpan | o=
T__'{

Gambar 4.21 Halaman Tambah Sales

5. Tampil Halaman Konfirmasi Pemesanan

Halaman konfirmasi pemesanan merupakan halaman yang digunakan
sales counter untuk mengelola data pemesanan dari pelanggan atau

sales.Berikut tampilan halaman konfirmasi pemesanan terlihat pada
Gambar 4.22.
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PPN

®
KANGAROO
SPRING BED
ggm«{// and @Mﬂw

= —— KONFIRMAST PEMESANAN
Username isc
No Tanggal NoTransaksi Sales Toko. Jumlah  Status Aksi
Lol iiseen Colntsy 02:08-  AMI/2017-08 Konfirmasi )
-08- -08- onfirmasi
e 025 Diyan Suciany Toko Segaran 750000 "0 anan. @ &
0208-  AMI/2017-08- e a
= b e or Muhammad Sadeli  Toko Makmur 750.000 Dikiim @ @
02-08- AMI/2017-08- Konfirmasi a
3 2 (o1 % Divansucany  TokoSegaran 750000 \pIINTeS @ @

Gambar 4.22 Halaman Konfirmasi Pemesanan

Jika diklik tombol konfirmasi proses maka status pemesanan akan
berubah menjadi di konfirmasi, namun jika diklik rincian transaksi maka

akan tampil halaman riincian transaksi.Berikut tampilan halaman rincian
transaksi terlihat pada Gambar 4.23.

<o~

KANGAROO'
SPRING BED
@fw/{y and -@»ﬂ”w

[ — DATA RINCIAN PESANAN
Tanggal : 02-08-2017

No Transaksi : AMI/02-08-2017/3
Userame : sc Gambar  Nama Produk Harga (Rp) Qty Total (Rp)
Level  : Sales Counter )
i Springbead Model LX-01 1.250.000 1 750.000,-
Grand Total (Rp) 750.000 ;
Sabtu, 30 September 2017
September Y
M Se S R Ka W S
INFORMASI SALES s|1]2]3|4]s5]6]7
Diyan Suciany
7 3789101121314
38|15(16[17[18[19]20]21
3922|2324 [25(26| 27|28
INFORMASI TOKO 40 | 29 |Go)
Toko Segaran T,__{
Jin, Veteran No.112

Gambar 4.23 Halaman Rincian Pesanan
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6. Tampil Halaman Tagihan

Halaman tagihan merupakan halaman yang digunakan sales counter

untuk mengelola data tagihan penjualan sales.Berikut tampilan halaman
tagihan terlihat pada Gambar 4.24.

L

KANGAROO"

_SPRING BED
:@8«114{7 and Power

TAGIHAN SALES

Username s SBEES'S
Level  : Sales Counter Cari
== No Tanggal ~ NoTransaksi Sales Toko Jumlah  Aksi
AMI/2017-08- . i i
1 02082017 Diyan Suciany TokoSegaran  750.000 (L
02f3 &2
2 02082017 AMY: gg/‘: 08" Diyan Suciany Toko Segaran 750.000 7L

&
~
w
»
S

L3
3
5
5
8

2
8
M
%
B
&
8

2|8
[8]s]=
HE

Gambar 4.24 Halaman Konfirmasi Tagihan

Untuk melakukan pencarian sales counter harus memilih nama sales

lalu klik tombol cari.Berikut tampilan halaman pencarian terlihat pada
Gambar 4.25.

L

KANGAROO®
'SPRING BED

.@gm«l/ and Dower

oo |

TAGIHAN SALES

Username s SAES:
Level  : Sales Counter Cari_|

No Tanggal No Transaksi  Sales

Toko Jumlah  Aksi
AMI/2017-08- : .
1 02082007 Diyan Suciany TokoSegaran  750.000
023 4 & .
2 02082017 ‘M"gg}l“’s‘ Diyan Suciany Toko Segaran 750.000 7,

Gambar 4.25 Halaman Hasil Pencarian
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Jika diklik tombol rincian transaksi maka akan tampil halaman
riincian transaksi.Berikut tampilan halaman rincian transaksi terlihat pada
Gambar 4.26.

%exmy and B ourer -w . A | ‘ '
==
Legindate FORM TAGIHAN - SALES : Diyan Suciany
Username : sc Mo Transsksi @ AMI/2017-08-02/1
Level  : Sales Counter ;ik;ng ;2: ;:’;am
Sisa Fiutang : 550.000

Pembayaran : Sabtu, 30 September 2017

September ¥ | 2013 ¥

M S S Ra Ka Ju Se

| Proses | s|ilz2|3]4]s|s]7

F|s|9|1w0|1|12]|13]14

DATA RINCIAN PEMBAYARAN 38 |15/16|17|18(19(20 | 21

No 1D Pembayaran Tanggal 39|22]23|2%25|26|27 |28
a0 | 20 [Gg
1 AMIT/3 02-08-2017 200,000 &)

Total Pembayaran : 200.000

DATA RINCIAN PESANAN
Tanggal : 02-05-2017

Gambar  Nama Produk Harga (Rp)  Qty Total (Rp)
- Springbead Madel LX-01 1.250.000 1 750.000,-
Grand Total (Rp) 750.000

Gambar 4.26 Halaman Rincian Pesanan

7. Tampil Halaman Laporan Sales
Halaman laporan sales digunakan sales counter untuk mencetak data

sales.Berikut tampilan halaman laporan sales terlihat pada Gambar 4.27.

Print 12282017 ocabostanugerarhsistemaporansalescelak ohp
Total: 1 sheet of paper DATA SALES
rin .
No NamaSales ~ NamaToko  Alamat Telepon
| Diyan Suciany mawar Sukajadi k.16 0711999937
Destinaion L7 Send To OneNote 2007 Toko Melati
2 Sadeli Toko Makmur  Palembang 0823433534
Change...
Maju
Pages oAl Segaran
LT Bersama
: 3 Atk Toko Adamas ~ J1.Tanah mas km. 14 0852465749
bagus
Layout Portrait v
suji
Color Color ¥

4 More settings

Print using system dialog.. (Ctrl+Shift+P)

Gambar 4.27 Halaman Laporan Sales



8. Tampil Halaman Laporan Pelanggan
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Halaman laporan pelanggan digunakan sales counter untuk mencetak

data pelanggan.Berikut tampilan halaman laporan pelanggan terlihat pada

Gambar 4.28.

Print 121282017 T
Total: 1 sheet of paper DATA TOKO / PELANGGAN AKTIF
incel
ﬁ Cancel No | Nama Toko Alamat Kelurahan | Kecamatan Kode POS cr Kota Sales Hutang,
1 | Toko Melati Sukajadi km. 16 B - s | 0711999937 | Palembang | Diyan Suciany | 7.000.000 |
i send To OneNote 2007 2 | Bersama Palembang - -~ -~ | 0823433534 [Pakembang | Sadeli 2000000
3 |suii J1 Tanah mas 3 s - 0852465749 | Palembang | Atk 0
e km.14 |
4 | mawar Suksjadi km, 16 3 3 5 0711999937 | Palembang | Diyan Sucisny | 72.400.000
S5 [bagus J1.Tanah mas - » - 0852465749 | Palembang | Atik 21300000
Pages o A k.14
6 |Toko Adamas J1 Tanah mas - - - 0852465749 | Palembang | Atik 0
km.14
7 | Segaran Palembang 5 - - 0823433534 | Palembang | Sadeli 18.900.000
8 | Maju Palcmbang 5 5 = 0823433534 | Palembang | Sadeli 26.750.000
Portrait Z 9 | Toko Makmur Palembang - = - 0823433534 | Palembang | Sadeli 7,700,000
+ Morese
t log. hiftP

Gambar 4.28 Halaman Laporan Pelanggan

9. Tampil Halaman Laporan Produk

Halaman laporan produk digunakan sales counter untuk mencetak data

produk.Berikut tampilan halaman laporan pelanggan terlihat pada Gambar

4.29.

e [TR———
Print
B oot
Total 1 sheet of paper
No Noms Pk Stck Kt
i IO Y e =
2 M makan B 1 Pat
Chins
3 M Mk Mk * Pot
Send To OneNote 2007 O
4 Dot Sorung B Pk ' ot
e
§ lodSoong ol s n ot
g
6 Sprnghend Ly " Spighaad
oAl T Syt ik u Spighend
¥ Sl ! ot
9 Springhead Ratk Putih » Spengbeat
,,,,,, v
v
4 More sett
-

Gambar 4.29 Halaman Laporan Produk




10. Tampil Halaman Laporan Komisi Penjualan Sales

104

Halaman laporan komisi penjualan sales akan menampilkan data

penjualan berdasarkan sales dan periode penjualan.Berikut tampilan

halaman laporan komisi sales terlihat pada Gambar 4.30.

Sales :
Mulai Tanggal :
Sampai Tanggal :

Gambar 4.30 Halaman Form Laporan Penjualan Sales

1 - Diyan Suciany
01-01-2017 |E&

30-09-2017 &

| Proses |

L

Jika sudah dipilih dan ditentukan periode penjualan, selanjutnya klik

tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan komisi penjualan sales

terlihat pada Gambar 4.31.

Print 1292017

Total: 1 sheet of paper

W Cancel

Destination L 5end To OneNate 2007
Change..
Pages U Al
158,
Layout Portrait v
Color Color v
+  More settings

Print using system dialog.. (Ctrl+Shift+P)

Gambar 4.31 Halaman Laporan Komisi Penjualan Sales

localhost/anugerahh/sistem/komisinpscetak php

KOMISI HASIL PERIODE : 01-10-2017 §/D 29-12-2017

Sales : Diyan Suciany

Tanggal ~ No Transaksi Nama Produk

03-10-2017 03-10-2017-52
03-10-2017 03-10-2017-53
03-10-2017 03-10-2017-54
03-10-2017 03-10-2017-57
03-10-2017 03-10-2017-58
03-10-2017 03-10-2017-59
03-10-2017 03-10-2017-60
03-10-2017 03-10-2017-61
11-10-2017 11-10-2017-62
11-10-2017 11-10-2017-63
12-10-2017 12-10-2017-65
12-10-2017 12-10-2017-66
02112017 02-11-2017-67
02-11-2017 02-11-2017-69
02112017 02-11-2017-71

Total Jumlah

Komisi Hasil
Penjualan :

kasur busa pink

Meja Makan Marah
Springbead Batik Putih
kasur busa pink

kasur busa pink

Meja makan Bunga
Springbaed Batik
kasur busa pink

kasur busa pink
Springbead Batik Putih
kasur busa pink
Springbaed Batik
kasur busa pink
Springbead Luxury
kasur busa pink

Jumlah

1
1
1
1
3
2
2
2
1
2
5
1
1
1
!
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11. Tampil Halaman Laporan Komisi Hasil Tagihan
Halaman laporan komisi tagihan sales akan menampilkan data tagihan
berdasarkan sales dan periode penjualan. Berikut tampilan halaman

laporan komisi sales terlihat pada Gambar 4.32.

Sales : | 1-Diyan suciany v
Mulai Tanggal : (01-09-2017 &
Sampai Tanggal : [30-09-2017 &5

| Proses |

Gambar 4.32 Halaman Laporan Komisi Hasil Tagihan Sales

Jika sudah dipilih dan ditentukan periode penjualan, selanjutnya klik
tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan komisi hasil tagihan sales
terlihat pada Gambar 4.33.

Print
KOMISL TAGIHAN PERIODE : 01-01-2017 /D 30-09-2017 H
‘Sales : Diyan Suciany

No Tunggal No Tgihan Do Trnsaksi Taghan Kimisi

Total: 1 sheet of paper

02-08-

Y

AMITA 020820171 200,000 1400

Cancel

“Total Komisi Hasil Penagihan : 1400

Destination . Canon MP250 series Pri...

Change...

Pages oAl

e 15,8 1113

Copies 1

Layout Portrait z

Color Color =

Options Two-sided

+  More settings

Print using system dialog... (Cirl+Shift+P)

Gambar 4.33 Halaman Laporan Cetak Komisi Hasil Tagihan Sales
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12. Tampil Halaman Laporan Penjualan
Halaman laporan penjualan akan menampilkan data penjualan dan

periode penjualan.Berikut tampilan halaman laporan penjualan terlihat
pada Gambar 4.34.

Mulai Tanggal . 01-09-2017 55
Sampai Tanggal . 130-09-2017 &

| Proses |

Gambar 4.34 Halaman Laporan Penjualan

Jika sudah dipilih dan ditenntukan periode penjualan, selanjutnya klik

tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan penjualan terlihat pada
Gambar 4.35.

Print 12017 localhos{/anugeratistemlaporantransalicetak php

Total: 4 sheets of paper TRANSAKST PENJUALAN PERIODE : 01-10-2017 §/D 29-12-2017

No
o No Tanggal Transaksi Pelanggan Sales Total
1 0730]“7) 52 mawar Diyan Suciany 2.000.000
Destination 0 Send To OneNote 2007 Rincian Transaksi
Chnge. | Nama Produk Jumlah Harga
kasur busa pink | 2000000
Pages oAl
151 p S e DiyanSuciany 200000
Rincian Transaksi
Layout Portrat z Nama Produk Jumlah Harga
Meja Makan Marah | 2000000
Color Color v
0,30}2' $4 mawar Diyan Suciany 3.900.000
4 More settings -
Rincian Transaksi
Nama Produk Jumlah Harga
Print using system dialog.. (Ctrl+Shift+P) i B
Springbead Batik Putih | 3900000
03-10- 5 5
4 00 55 Segaran Sadeli 2,000,000
Rincian Transaksi
Nama Produk Jumlah Harga

Maia lw Marah, 1 2000000,

Gambar 4.35 Halaman Laporan Cetak Penjualan
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4.2.6 Antarmuka Bagi Sales
1. Halaman Login
HalamanLogin akan tampil pertama kali jika pengguna Sales masuk

ke dalam sistem dengan alamat “http://localhost/anugerah/sales/”. Untuk

halaman Login dapat dilihat pada Gambar 4.36

LOMGIN SISTEM

User ID |di3.rar1 |

Password @ [seees| |

:a Toko : | Toko Makmur

Anugerah Musi Indah

Gambar 4.36 Halaman Login

2. Halaman Home
Halaman Home akan tampil pertama setelah sales berhasil login

Untuk halaman Home dapat dilihat pada Gambar 4.37

L = B ] - I W .
| AN |
# ®
KANGAROO e
SPRING BED
L@ge«////l/ and Poer
W SELAMAT DATANG DI WEBSITE ONLINE ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA Sabtu, 30 September 2017

Diyan Suciany September ¥ | 2014 ¥
& Pusat penjualan produk temppat tidur terbaik untuk Anda - Anugerah Musi Indah

B|31|1]|2[3[4]5]6

Info Toko :
gl Pusat penjualan produk temppat tidur terbaik untuk Anda - Anugerah Musi Indah 37(7(8|9|10]|11]12]13 ‘

Diyan Suciany

38 (14|15|16(17|18]19|20

 togou | BRI BEIBEEEEE ‘
CEEBE : ¢

Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id

Online 1 656

Gambar 4.37 Halaman Home



3. Halaman Produk Kami
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Halaman Produk Kami akan menampilkan informasi produk yang

dimiliki perusahaan secara keseluruhan atau perkategori produk. Berikut

adalah Halaman Produk Kami terlihat Pada Gambar

Ll
s

KANGAROO®

SPRING BED
a@!{l{/{l/ and @ww

PRODUK KAMI v DAFTAR PEMESANAN KOMISI v HUBUNGI KAMI

e — t

n & Springbead Mode! LX-01
Diyan Suciany

Info Toko :
Diyan Suciany
i ————— Rp 1.250.000,-
Stock 50
Qefall = Beli

Gambar 4.38 Halaman Produk Kami
4. Halaman Daftar Pemesanan

4.38:

Y

September ¥ | 2014 ¥
M Se Sl Ra Ka M Sa
E 112]3]4]|5]6

37|7(8]|9]10(11]12]13
3814(15]16|17(18| 19| 2 .

3921|22 24(25)26 | 2:

23
40(28[29 Ql)‘

4

E— | 1
Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id

Online : 657

-

Halaman Daftar Pemesanan digunakann untuk sales atau pelanggan yang

melakukan order pesanan melalui sistem, barang yang dipesan akan tampil di

halaman ini. Halaman daftar pemesanan akan terlihat pada Gambar 4.39:

— e — -
P

KANGAROO 4

" SPRING BED

©
.,%((l/(/y and (@ﬂl{'ﬁ‘)’
m PRODUKKAMI v | DAFTAR PEMESANAN |  KOMISI v |  HUBUNGI KAMI

/Y

Gambar 4.39 Halaman Daftar Pemesanan

e — . Nama Prodic Harga (Rp) Alesl__Qty etal {Re) ek
i
Diyan Suciany [ )
- Springbead Model LX-01 12s0.000 51 750.000,- Mose S Rk b oS
3% 4 6
Info Toko : £ 123 516
Diyan Suciany Ciack Cot T e 7(7[8|9|10]1]12]13
. it g Total (¢p) R 38| 14]15]16]17] 18] 19]20
m 33|21 [ 22|23 |24 |25]26] 27
40 | 28| 29 |Go)
e ————— afs 5
Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id
Online : 658
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5. Halaman Hubungi Kami

Halaman Hubungi Kami akan menampilkan informasi alamat perusahaan.
Berikut adalah Halaman Hubungi Kami terlihat Pada Gambar 4.40:

Lo, | ]
KANGAROO /
'SPRING BED
@gf(l/{{/ and Powver

m PRODUK KAMI v DAFTAR PEMESANAN KOMISI v HUBUNGI KAMI

i — UBUNGT KA

Diyan Suciany September ¥ | 2014 ¥
5 Bagi Anda yang ingin menyampaikan kritik dan saran serta informasi lebih lanjut, silahkan hubungi alamat M S S RakK b Sa
lengkap di baweh ini :

Info Toko : ® L]2]3]4]5]®
Diyan Suciany I HBBRREE ‘
) 38|14[15(16|17|18|19(20
. 39|21(22(23|24|25|26 (27
Telp. 0711 - 5l 29@ -
i — “ 3
Chat |
Il |
Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,

<account>@yahoo.co.id

e

i,

Online : 660

Gambar 4.40 Halaman Hubungi Kami
4.2.7. Antarmuka Bagi Pelanggan
1. Halaman Registrasi

Halama registrasi digunakan pelanggan untuk melakukan

pendaftaran pertama kali. Berikut adalah halaman Registrasi dapat dilihat pada
Gambar 4.41

Usermame

Password =}

Gambar 4.41 Halaman Registrasi
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2. Halaman Login

HalamanLogin digunakan pelanggan untuk melakukan transaksi order
produk Untuk halaman Login dapat dilihat pada Gambar 4.42

SE|

FPus
Usermame | 5edaran

Password |=essess

_tooin [N -

Regist=sr

Gambar 4.42 Halaman Login

1. Halaman Home

Halaman Home akan tampil pertama setelah pelanggan berhasil login
Untuk halaman Home dapat dilihat pada Gambar 4.43

I u
L,

S

/ ®
KANGAROO
SPRING BED
z@f;ﬂ/{(y and Pwver

PRODUK KAMI v DAFTAR PEMESANAN HUBUNGI KAMI

SELAMAT DATANG DI WEBSITE ONLINE ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA Sabtu, 30 September 2017

Toko Segaran September ¥ | 2014 ¥
JIn. Veteran No.112 Pusat penjualan produk temppat tidur terbaik untuk Anda - Anugerah Musi Indah

£ 1(2[3[4]|5]6
m Pusat penjualan produk temppat tidur terbaik untuk Anda - Anugerah Musi Indah 37|7/(8910f11]12]13

—— R 1415516117118 5 %
39121|22|23(24(25(26(27

4| 28]29|Go) 1 | 2

Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id

Online : 662

Gambar 4.43 Halaman Home
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2. Halaman Produk Kami

Halaman Produk Kami akan menampilkan informasi produk yang

— — -
PP

®
KANGAROO
(@3(’7”/// (IH(/ \@)ﬂll’ﬁf

dimiliki perusahaan secara keseluruhan atau perkategori produk. Berikut
adalah Halaman Produk Kami terlihat Pada Gambar 4.44:
/—a
i s — i

- c— =
Springbesd Mode! LX-01 v
Toko Segaran September 2014
JIn. Veteran No.112 M Se S Ra Ka u S

w[a]1]2]3]4]5]s
7|7 [8|9]w0ful|ns ‘
38]14[15[16]17]18]19]20

3 [21]22]23[24]25[ 2627 |

23
40[28[29 Q%

Rp 1.250.000,- 41

Stock 50

e ——————
=
Chat dengan kami :
- Yahoo messenger,
Email,
<account>@yzhoo.co.id

Online : 663

Gambar 4.44 Halaman Produk Kami
3. Halaman Daftar Pemesanan

Halaman Daftar Pemesanan digunakan untuk sales atau pelanggan
yang melakukan order pesanan melalui sistem, barang yang dipesan akan

tampil di halaman ini. Halaman daftar pemesanan akan terlihat pada
Gambar 4.45:

PP

®
KANGAROO
_SPRING BED
@6«1///7 and @mﬁr

m PRODUK KAMI v DAFTAR PEMESANAN HUBUNGI KAMI

——————— g {Hp) (R SOty Total (Rp)
Tolis Segarain “"”ﬁ) g’ie ] &
Jln. Veteran No.112 Springbead Model LX-01 1.250.000 1 750.000,~ M Se S Ra Ka b Sa
V - (a1 ]2]3]4]5]6
=1 —-— 7|7 |8]|9]10|uln2fs
i — Lt 38|14|15|16|17|18| 19|20
3921222324 25]26 27
40| 23|29 |Go)|
4 ﬂ

T —
Chat dengan kami :
Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id

Online 1 664

Gambar 4.45 Halaman Daftar Pemesanan
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4. Halaman Hubungi Kami

Halaman Hubungi Kami akan menampilkan informasi alamat
perusahaan. Berikut adalah Halaman Hubungi Kami terlihat Pada Gambar
4.46:

P

KANGAROO

'(%(’(IZ/(/ (/II(/ '/%/['(f’

PRODUK KAMI v DAFTAR PEMESANAN HUBUNGI KAMI

HUBUNGI KAMI
Toko Segaran September Vv | 2014 ¥
Jln. Veteran No.112 Bagi Anda yang ingin menyampaikan kritik dan saran serta informasi lebih lanjut, silahkan hubungi alamat M S S R Ka Ju S
lengkap di bawah ini : _
m 36 1[2]3[4]5]|6
37|7(8|9|10]|11[12]13
esan 38(14|15[16(17[18[19]|20
i].| — 39121]|22|23|24|25(26 |27
elp. <
4 40 | 28| 29 |Go)
41
e —
Chat dengan kami :

Yahoo messenger,
Email,
<account>@yahoo.co.id

Gambar 4.46 Halaman Hubungi Kami

4.2.8. Antarmuka Bagi Adm Barang Jadi
1. Halaman Login
Halaman Login akan tampil pertama kali jika pengguna adm barang

jadi masuk kedalam sistem dengan alamat

“http://localhost/anugerah/panel/”. Untuk halaman Login dapat dilihat
pada Gambar 4.47

LOGIN STSTEM

“ Usar ID

Fassword

| Login |

nerah Musi Indah

Gambar 4.47 Halaman Login



2. Halaman Home
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Halaman Home akan tampil pertama setelah adm barang jadi berhasil

"

login Untuk halaman Home dapat dilihat pada Gambar 4.48
T (\i\‘

Anda masuk pada halaman sistem anugerah musi indah, di sini Anda bisa menjalankan fungsi - fungsi yang
Level : Adm Barang Jadi sudah ditentukan sesuai dengan ketentuan level user.

Ll

®
KANGAROO
_SPRING BED
._@6((1(1{/1/ and f%/ﬂe/

ot~

BT - ANUGERAH MUST INDAH

Username : adm barang

September ¥

M S S Ra Ka u S

B6|1|2]|3

4|5

6

¥

378|910

1112

13|14

38|15(16|17

1819

20|21

39|22|23|24

25(26

27 | 2

40 | 29 |30
41

Gambar 4.48 Halaman Home

3. Tampil Halaman Produk

i

Halaman produk merupakan halaman yang digunakan adm barang

jadi untuk mengelola data produk. Berikut tampilan halaman data

produk terlihat pada Gambar 4.49

Lo,

KANGAROO'

SPRING BED
-,@.‘3(11{1{7 and »@me

[ | oo~
[ T— DATA PRODUK

Usemname : adm barang

-

TAMBAH DATA BARU

No  Gambar Produk Nama Produk

L o
 togou | i

Level : Adm Barang Jadi Harga  Stock Kategori Aksi

igq  Springbead Model LX-01 1250000 50 Springbead [}

B[1(2]3]4

M % S RaKalu S

5[6

37)18(9(10]11

12(13]| 14

7
14

38(15|16|17|18

19(20(21

26|27

28

223|225
423 |Go)
a1

Gambar 4.49 Halaman Produk
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Jika diklik tombol tambah data baru maka akan tampil halaman
input data produk.Berikut tampilan halaman tambah data produk
terlihat pada Gambar 4.50.

Lo
8 »
KANGAROO d
>
(%ﬁ‘(l{[{y (III(/ ig/)('l[’(‘rl‘
Data Produk v
[T — UBTARRODS
Username : adm barang i
Level + Adm Barang Jadi Kategori
Deskripsi
September ¥
4 MoSe § Rakalu S
Harga X ¥®(1]2(3]|4|5]|6]|7
Stock : 37|35 |9[10]1|12]13)14
St T —— 38(15]16(17|18(19]20|21
mbar g i
Choose File | No file chosen 2 (2302412502527 | 8
| Simpan | a6
4

Gambar 4.50 Halaman Tambah Produk
4.2.9. Antarmuka Bagi Manajer
1. Halaman Login
Halaman Login akan tampil pertama kali ketika manajer masuk
kedalam sistem untuk mengelola data komisi dan laporan. Untuk halaman
Login dapat dilihat pada Gambar 4.51

el

LOGIN SISTEM

"‘ User ID

Passward
| Login |

Anugerah Musi Indah

Gambar 4.51 Halaman Login
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2. Halaman Home
Halaman Home akan tampil pertama setelah manajer berhasil login
Untuk halaman Home dapat dilihat pada Gambar 4.52

]

P

KANGAROO" ’

_SPRING BED
%ﬂl{({/ and go/%-we/

= s
_ ANUGERAH MUSI INDAH NUSANTARA

Username : manajer

&

Anda masuk pada haleman sistem anugerah musi indah nusantara, di sini Anda bisa menjalankan fungsi -
Level : Manajer Marketing fungsi yang sudah ditentukan sesuai dengan ketentuan level user.

M Se Sl Ra Ka Ju Sa
40 t | 2|34 s
41|66 |7|8|910f11]12
42|13|14[15|16|17[18] 19
43120)21|22|23[24(25|26

44 |27(28]29 Qoglm

45

—— e e ———
Gambar 4.52 Halaman Home

3. Halaman Komisi Hasil Penjualan
Halaman laporan komisi hasil penjualan akan menampilkan data
penjualan berdasarkan sales dan periode penjualan. Berikut tampilan

halaman laporan komisi sales terlihat pada Gambar 4.53.

Print 122972017 localhostianugerahisistervkomisihpacetak pho
Total 1 sheet of paper KOMISI HASIL PERIODE : 01-10-2017 S/D 29-12-2017
Sales : Diyan Suciany
[ i QRS No Tanggal  NoTransaksi Nama Produk Jumlah
1 03-102017 03-10-2017-52 kasur busa pink 1
Send To OneNote 2007 2 03-10-2017 03-10-2017-53 Meja Makan Marah 1
3 03-10-2017 03-10-2017-54 Springbead Batik Putih 1
= 4 03102017 03-10-2017-57 Kasur busa pink 1
S 03-10-2017 03-10-2017-58 Kasur busa pink 3
i i 6  03-10-2017 03-10-2017-59 Meja makan Bunga
7 03-10-2017 03-10-2017-60 Springbacd Batik 2
8 03-10-2017 03-10-2017-61 Kasur busa pink 2
o = 9 11-102017 11-10-2017-62 Kasur busa pink 1
10 11-102017 11-10-2017-63 Springbead Batik Putih 2
112102017 12-10-2017-65 Kasur busa pink
- 12 12-102017 12-10-2017-66 Springbacd Batik 1
13 02112017 02-11-2017-67 kasur busa pink 1
T e 14 02112017 02-11-2017-69 Springbead Luxury 1
15 02-11-2017 02-11-2017-71 Kasur busa pink 1
! 4 St Total Jumlah .
Komisi Hasil
Penjualan : v

Gambar 4.53 Halaman Komisi Hasil Penjualan
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4. Halaman Komisi Hasil Penagihan
Halaman laporan komisi tagihan sales akan menampilkan data tagihan

berdasarkan sales dan periode penjualan. Berikut tampilan halaman

laporan komisi sales terlihat pada Gambar 4.54.

Print

NOMESL TAGEHAN PERIODE : 01-08- 2037 /0 29-08-2017 a
Total 1 sheet of paper Saks - DianSucany
o Tasgrsl No Taghan o Tramsas Tagha Komisi
m Cancel 1 E?' AMUTA R80T 1000 L0}
et Komisi Hasl Peaagihsn : Lo

Destinaion

Change...
Ol

kkkkk 1

layost | Portrait =
-

Two-sided
+ M
t m dizlog. ft

Gambar 4.54 Halaman Komisi Hasil Penagihan

5. Tampil Halaman Laporan Sales
Halaman laporan sales digunakan manajer untuk mencetak data

sales.Berikut tampilan halaman laporan sales terlihat pada Gambar

Print sarzazony [ ————
Total 1 sheet of paper DATASALES
No Nama Sales Nama Toko Alamat Telepon
| Diyan Suciany mawar Sukajadi km.16 0711999937
o Send To OneNote 2007 5
Sadeh o mur  Palembang 0823433534
Change.
Majs
Pages Al Segaran
Bersama
3 Atk Toko Adamas  J1.Tanah mas km. 14 0852465749
bagus
Portrait \
suji
Col .

Gambar 4.55 Halaman Laporan Sales



6. Tampil Halaman Laporan Pelanggan
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Halaman laporan pelanggan digunakan manajer untuk mencetak

data pelanggan.Berikut tampilan halaman laporan pelanggan terlihat

pada Gambar 4.56.

Print 1272802017 T
Total: 1 sheet of paper DATA TOKO/ PELANGGAN AKTIF
T
N | cancel
= No | Nama Toka Alamat Kelurahan | Kecamatan | KodePOS | CP Kota Sales Hutang,
1| Toko Melati ‘Suksjadi k. 16 B s | 0711999937 | Palembang | Diyan Suciany | _7.000.000
o SeRdT0.OReNGa'2007 2 [Bersama Palcmbang ) - = 0823433534 | Palembang | Sadel 2000000
3 |suit T Tanah mas 3 : = 0852465749 | Palembang | Atk o
ange.. a4 !
3 | mawar ‘Sukajadi k.16 3 = 2 0711999937 | Palembang | Diyan Suciany | 72.400.000
S | bagus J1 Tanah mas = » : 0852465749 | Palembang | Atk 21.300.000
g Al kan.14
6 | Toko Adumas 11 Tanah mas = = - 0852465749 | Palembang | Atk 0
k.14
7 | Segaran Palcmbang - - 2 0823433534 | Palembang | Sadeli 18.900.000
3 |Maju Palcmbang. z = = 0823433534 | Palembang | Sadel 26.750.000
“““““ Porie e 9 | Toko Makmur Palembang 5 s - 0823433534 | Palembang | Sadeli 7.700.000

Gambar 4.56 Halaman Laporan Pelanggan

7. Tampil Halaman Laporan Produk

Halaman laporan produk digunakan manajer untuk mencetak data

produk.Berikut tampilan halaman laporan pelanggan terlihat pada

Gambar 4.57.

Print
e
Total: 1 sheet of paper
N o Pradak Kaegar
T s
Canon MP250 series Pri..
ange.
All
..... rhat
Two-sided
4 Moresatt

Gambar 4.57 Halaman Laporan Produk
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8. Tampil Halaman Laporan Komisi Penjualan Sales
Halaman laporan komisi penjualan sales akan menampilkan data
penjualan berdasarkan sales dan periode penjualan.Berikut tampilan

halaman laporan komisi sales terlihat pada Gambar 4.58.
Sales : | 1-Diyan Suciany v

Mulai Tanggal : 01-01-2017 L&
Sampai Tanggal :130-09-2017 L&

| Proses |

Gambar 4.58 Halaman Form Laporan

Jika sudah dipilih dan ditentukan periode penjualan, selanjutnya klik
tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan komisi penjualan sales
terlihat pada Gambar 4.59.

Print 12202017 locahostanugerahisistemhomisipscetak php

Total: 1 sheet of paper KOMISI HASIL PERIODE : 01-10-2017 §/D 29-12-2017

Sales : Diyan Suciany

ﬁ Cancel

No Tanggal ~ NoTransaksi Nama Produk Jumlah
1 03-10-2017 03-10-2017-52 kasur busa pink 1
Destinon L 5end To OneNote 2007 2 03-10:2017 03-10-2017-53 Meja Makan Marah 1
e 3 03-10:2017 03-10-2017-54 Springbead Batik Putih 1
4 03-10-2017 03-10-2017-57 kasur busa pink |
5 03-10:2017 03-10-2017-58 kasur busa pink 3
fages A 6 03102017 03-10-2017-59 MejamakanBugs 2
15,8 11-1 7 03-10-2017 03-10-2017-60 Springbacd Batik 2
8 03-10:2017 03-10-2017-61 kasur busa pink 2
i pom‘t . 9 11-102017 11-10-2017-62 kasur busa pink 1
10 11-10-2017 11-10-2017-63 Springbead Batik Putih 2
11 12-102017 12-10:2017-65 kasur busa pink 2
Caolor Color v 12 12-10-2017 12-10:2017-66 Springbaed Batik 1
13 02-11-2017 02-11-2017-67 kasur busa pink 1
b Mot 14 02-11-2017 02-11-2017-69 Springbead Luxury 1
15 02-11-2017 02-11-2017-71 kasur busa pink 1

Print using system dialog... (Ctrl+Shift+P) Total Jumlsh =

Komisi Hasil
Penjualan :

Gambar 4.59 Halaman Laporan Komisi Penjualan Sales
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9. Tampil Halaman Laporan Komisi Hasil Tagihan
Halaman laporan komisi tagihan sales akan menampilkan data tagihan
berdasarkan sales dan periode penjualan.Berikut tampilan halaman laporan

komisi sales terlihat pada Gambar 4.60

Sales : | 1-Diyan Suciany v
Mulzi Tanggal . 101-09-2017 25
Sampai Tanggal : 130-09-2017 58

| Proses |

Gambar 4.60 Halaman Laporan Komisi Hasil Tagihan Sales

Jika sudah dipilih dan ditentukan periode penjualan, selanjutnya klik
tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan komisi hasil tagihan sales

terlihat pada Gambar 4.61.

Print

Totak 1 sheet of paper

o

Destination L) Canan MP250 series Pri..

Change..

Pages WAl

Options Too-sided
4 More settings

Pint using system dislog. (Ctr+Shife+)

Gambar 4.61 Halaman Laporan Cetak Komisi Hasil Tagihan Sales
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10. Tampil Halaman Laporan Penjualan
Halaman laporan penjualan akan menampilkan data penjualan dan

periode penjualan.Berikut tampilan halaman laporan penjualan terlihat
pada Gambar 4.62.

Mulai Tanggal :01-09-2017 58
Sampai Tanggal . |30-09-2017 &

| Proses |

Gambar 4.62 Halaman Laporan Penjualan

Jika sudah dipilih dan ditentukan periode penjualan, selanjutnya klik
tombol Proses.Berikut tampilan halaman laporan penjualan terlihat pada
Gambar 4.63

Print Tt localostanugerattisistemlagorantansaksietak

Total: 4 sheets of paper TRANSAKST PENJUALAN PERIODE : 01-10-2017 /D 29-12-2017

No

fm Conce No Tanggal Transaksi Pelanggan Sales Total
1 0230%2 2 mawa Diyan Suciany 2,000.000
Destintion - 3end To OneNote 2007 Rincian Transaksi
Change.. Nama Produk Jumlgh Harga
‘ kasur busa pink | 2000000
Pages oAl
¢g138 2 0,301(7) 5 mawar Diyan Suciany 2000000
Rincian Transaksi
Lajout Portrait % Nama Produk Jumlzh Harga
Meja Makan Marah | 2000000
Color Color v
0,30 {(; S mawar Diyan Suciany 3.900.000
& More settings “
Rincian Transaksi
Nama Produk Jumlah Har,
Print using system dialog. (Ctrl+Shift+P) ) R B
Springbead Batik Putih | 3900000
03-10- i 5
4 07 55 Segaran Sadeli 2.000.000
Rincian Transaksi
Nama Produk Jumlah Harga

Mme Mw Mazah, 1 2000000

Gambar 4.63 Halaman Laporan Cetak Penjualan
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Bagian ini akan memuat penjelasan mengenai pengujian terhadap

perangkat lunak yang telah diimplementasikan. Hal-hal yang akan dibahas antara

lain adalah tujuan pengujian, pengujian sistem dan analisis hasil pengujian.

4.3.1 Tujuan Pengujian

Tujuan dilakukannya pengujian adalah untuk mengetahui apakah istem

yang dibangun sudah sesuai dengan tujuan awal .

4.3.2 Pengujian Sistem

Peneliti melakukan pengujian BlackBoxberdasarkan 5 aktor seperti Sales

Counter, Sales, Pelanggan, Manajer dan Adm Barang Jadi.

4.3.2.1 Pengujian SistemBlackBox

Pelanggan, Manajer dan Adm Barang Jadi.

Dilakukan pengujian berdasarkan 5 aktor seperti Sales Counter, Sales,

1. Pengujian SistemAktor Sales Counter

Tabel 4.1Hasil Pengujian sistem Aktor Sales Counter

No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
Viv]iv]|Vv]vVv]vVv
112 (3]1|2]3

1. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Login menjalankan sistem telah dapat
saat pengguna | aplikasi pertama menampilkan
pertama kali kali akan muncul login.
menjalankan logindengan
sistem inputan username

dan password serta
tombol Masuk.

2. | Menampilkan | Padasaat pengguna | v' | v/ | v Berhasil karena
menu homesaat | berhasil login akan sistem telah dapat
pengguna muncul menu menampilkan
sudah homesesuai dengan halaman Home.
melakukan otoritas pengguna
login. yang login.

3. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v/ | v Berhasil karena
menu Sales Counter sistem telah dapat

menekan menu menampilkandata
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
VIiV| V]|V V]|V
112 (3]1|2]3
Pelanggan Pelanggan pelanggan.

4. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena

menu Sales Sales Counter sistem telah dapat
menekan menu menampilkandata
Sales sales.

5. | Simpan data Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
sales dengan menekan tombol sistem dapat
menekan Tambah, maka menampilkan
tombol akan menampilkan halaman input
Tambah.. halaman input data data sales, dan

sales. menyimpan data
sales baru.

6. | Ubah data Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
sales dengan menekan tombol aplikasi dapat
menekan Ubah pada halaman menampilkan
tombol aksi sales maka akan halaman ubah
Ubah. menampilkan data sales.

halaman ubah data
sales.

7. | Hapus data Pada saat Sales VIV |V Berhasil karena
sales dengan Counter menekan sistemdapat
menekan tombol aksi Hapus menampilkan
tombol aksi maka akan tampil pesan peringatan
Hapus. pesan bahwa data dan menghapus

sales akan dihapus. data sales.

8. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
menu Sales Counter sistem telah dapat
Konfirmasi menekan menu menampilkandata
Pemesanan Konfirmasi konfirmasi

Pemesanan pemesanan.

9. | Verifikasi data | Pada saat pengguna | v' | v/ | v Berhasil karena
pemesanan menekan sistem dapat
dengan tombolaksi mengubah data
menekan verifikasi maka status pemesanan
tombol aksi status pemesanan terverifikasi.
Verifikasi akan berubah

menjadi
konnfirmasi
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
VIiV| V]|V V]|V
112 (3]1|2]3
pesanan.

10. | Melihat rincian | Pada saat pengguna Berhasil karena
pemesanan menekan tombol sistem dapat

aksi rincian menampilkan
pemesanan maka rincian

akan tampil data pemesanan.
rincian pemesanan

11. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Tagihan | Sales Counter sistem telah dapat

menekan menu menampilkandata
Tagihan tagihan.

12. | Melihat rincian | Pada saat pengguna Berhasil karena
tagihan menekan tombol sistem dapat

aksi rincian tagihan menampilkan
maka akan tampil rincian tagihan
data rincian tagihan pemesanan.
pemesanan.

13. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Laporan | Sales Counter sistem telah dapat
Sales menekan menu menampilkandata

Laporan Sales laporan sales

14. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Laporan | Sales Counter sistem telah dapat
Pelanggan menekan menu menampilkandata

Laporan Pelanggan laporan pelanggan

15. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
menu Laporan | Sales Counter sistem telah dapat
Produk menekan menu menampilkandata

Laporan Produk laporan produk

16 | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v/ | v Berhasil karena
menu laporan | Sales Counter sistem telah dapat
komisi hasil menekan menu menampilkandata
penjualan Laporan komisi laporan komisi

hasil penjualan hasil penjualan
sales sales

17 | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
VIiV| V]|V V]|V
112 (3]1|2]3
menu laporan | Sales Counter sistem telah dapat
komisi hasil menekan menu menampilkandata
penagihan Laporan komisi laporan komisi
penagihan penagihan sales

18 | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu laporan | Sales Counter sistem telah dapat
penjualan menekan menu menampilkandata

Laporan penjualan. penjualan.

2. Pengujian SistemAktor Sales

Tabel 4.2 Hasil Pengujian sistem Aktor Sales
No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
Viv]iv]|Vv]vVv]vVv
112 (3]1|2]3

1. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Login menjalankan sistem sistem telah dapat
saat pengguna | pertama kali akan menampilkan
pertama kali muncul login.
menjalankan logindengan
sistem inputan username

dan password serta
tombol Masuk.

2. | Menampilkan | Padasaat pengguna | v' | v/ | v Berhasil karena
menu homesaat | berhasil login akan sistem telah dapat
pengguna muncul menu menampilkan
sudah homesesuai dengan halaman Home.
melakukan otoritas pengguna
login. yang login.

3. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
menu Produk Sales menekan sistem telah dapat
Kami menu Produk Kami menampilkandata

produk.
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
Viv]|v]|Vv]|Vv]vVv
1123 |1]2]3

4. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Daftar Sales menekan sistem telah dapat
Pemesanan menu Daftar menampilkandata

Pemesanan pemesanan.

5. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Komisi Sales menekan sistem telah dapat
Hasil menu Komisi Hasil menampilkandata
Penjualan Penjualan komisi hasil

penjualan.

6. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Komisi Sales menekan sistem telah dapat
Hasil menu Komisi Hasil menampilkandata
Penagihan Penagihan komisi hasil

penagihan.

7. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Hubungi | Sales menekan sistem telah dapat
Kami menu Hubungi menampilkan

Kami halaman hubungi
kami.

3. Pengujian SistemAktor Pelanggan

Tabel 4.3 Hasil Pengujian sistem Aktor Pelanggan

No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
VIiVv|Vv]|Vv| V|V
1123 |1]2]3
1. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
menu Login menjalankan sistem sistem telah dapat
saat pengguna | pertama kali akan menampilkan
pertama kali muncul login.

menjalankan
sistem

logindengan
inputan username
dan password serta
tombol Masuk.
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
Viv]|v]|Vv]|Vv]vVv
1123 |1]2]3

2. | Menampilkan | Padasaatpengguna | v | v | ¥ Berhasil karena
menu homesaat | berhasil login akan sistem telah dapat
pengguna muncul menu menampilkan
sudah homesesuai dengan halaman Home.
melakukan otoritas pengguna
login. yang login.

3. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Produk | Sales menekan sistem telah dapat
Kami menu Produk Kami menampilkandata

produk.

4. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Daftar Sales menekan sistem telah dapat
Pemesanan menu Daftar menampilkandata

Pemesanan pemesanan.

5. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
menu Hubungi | Sales menekan sistem telah dapat
Kami menu Hubungi menampilkan

Kami halaman hubungi
kami.

4. Pengujian SistemAktor Adm Barang Jadi

Tabel 4.4 Hasil Pengujian sistem Aktor Adm Barang Jadi

No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
viv]|v]|v]|Vv]|vVv
112 |3|1]2]|3
1. | Menjalankan Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena

menu Login
saat pengguna
pertama kali
menjalankan
sistem

menjalankan sistem
pertama kali akan
muncul
logindengan
inputan username
dan password serta
tombolMasuk.

sistem telah dapat
menampilkan
login.
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No Tahap Tahap Sistem Berhasil Tidak Keterangan
Menjalankan Proses Berhasil
Sistem
Viv]|v]|Vv]|Vv]vVv
1123 |1]2]3

2. | Menampilkan | Padasaatpengguna | v | v | ¥ Berhasil karena
menu homesaat | berhasil login akan sistem telah dapat
pengguna muncul menu menampilkan
sudah homesesuai dengan halaman Home.
melakukan otoritas pengguna
login. yang login.

3. | Menjalankan Pada saat pengguna | v | vV | ¥V Berhasil karena
menu Data Adm Barang Jadi sistem telah dapat
Produk menekan menu menampilkandata

Produk produk.

4. | Simpan data Pada saat pengguna | v | v | v Berhasil karena
produk dengan | menekan tombol sistem dapat
menekan Tambah, maka menampilkan
tombol akan menampilkan halaman input
Tambabh.. halaman input data data produk, dan

produk. menyimpan data
produk baru.

5. | Ubah data Pada saat pengguna | v' | v | v Berhasil karena
produk dengan | menekan tombol sistem dapat
menekan Ubah pada halaman menampilkan
tombol aksi sales maka akan halaman ubah
Ubah. menampilkan data produk.

halaman ubah data
produk.

6. | Hapus data Pada saat Adm vViv |V Berhasil karena
sales dengan Barang Jadi sistemdapat
menekan menekan tombol menampilkan
tombol aksi aksi Hapus maka pesan peringatan
Hapus. akan tampil pesan dan menghapus

bahwa data produk data produk.
akan dihapus.

5. Pengujian SistemAktor Manajer Marketing

Tabel 4.5 Hasil Pengujian sistem Aktor Manajer Marketing

No

Tahap
Menjalankan

Tahap Sistem
Proses

Berhasil

Tidak
Berhasil

Keterangan
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Sistem

Menjalankan
menu Login
saat pengguna
pertama kali
menjalankan
sistem

Pada saat pengguna
menjalankan sistem
pertama kali akan
muncul
logindengan
inputan username
dan password serta
tombol Masuk.

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkan
login.

Menampilkan
menu homesaat
pengguna
sudah
melakukan
login.

Pada saat pengguna
berhasil login akan
muncul menu
homesesuai dengan
otoritas pengguna
yang login.

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkan
halaman Home.

Menjalankan
menu Komisi
Hasil
Penjualan

Pada saat pengguna
manajers menekan
menu Komisi Hasil
Penjualan

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkandata
komisi hasil
penjualan.

Menjalankan
menu Komisi
Hasil
Penagihan

Pada saat pengguna
manajer menekan
menu Komisi Hasil
Penagihan

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkandata
komisi hasil
penagihan.

Menjalankan
menu laporan
komisi hasil
penjualan

Pada saat pengguna
Manajer menekan
menu Laporan
komisi hasil
penjualan sales

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkandata
laporan komisi
hasil penjualan
sales

Menjalankan
menu laporan
komisi hasil
penagihan

Pada saat pengguna
Manajer menekan
menu Laporan
komisi penagihan

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkandata
laporan komisi
penagihan sales

Menjalankan
menu laporan
penjualan

Pada saat pengguna
Manajer menekan
menu Laporan
penjualan.

Berhasil karena
sistem telah dapat
menampilkandata
penjualan.




129

4.3.2.2 Baris Kode Program
Dibawah ini diampikan baris kode program perhitungan komisi sales.
SOURCE CODE

<form id="forml" name="forml" method="post"
action="komisihpcetak.php" target="new">

<table width="540" border="0" align="center"
cellpadding="2" cellspacing="0" bgcolor="#FFFFFEF">

<tr>
<th width="637" align="1left" valign="middle"
scope="col"><font color="#000000" face="Tahoma, Geneva,

sans-serif" size="2"><bL>KOMISI TAGIHAN PERIODE

<input name="tglmulaitxt" type="text" id="tglmulaitxt"
value="<?php echo $ POST['tglmulai'] 2>" size="10Q0"
readonly="readonly" />

S/D

<input name="tglsampaitxt" type="text" id="tglsampaitxt"
value="<?php echo $ _POST['tglsampai'] 2>" size="10"
readonly="readonly" />

<input name="komisilst" type="text" id="komisilst"
value="<?php echo $ POST['komisilst'] 2> size="10"
readonly="readonly" hidden="" />

</b></font></th>

<th width="55" align="right" valign="middle"
scope="col"><input type=image img src="../gambar/cetak.png"

width="16" height="16" title="Cetak" /></th>
</tr>
</table>

<table width="540" border="0" align="center"
cellpadding="4" cellspacing="0">

<?php
Squery = "select 2 from sales where id sales
='".$ POST['komisilst']."'";

Shasil = mysgl query(S$Squery);

Sdata = mysqgl fetch array($hasil);




?>
<tr>
<th colspan="6" align="left" scope="col">Sales : <b><font
color="#FF0000"><?php echo Sdata['nama sales']
?></font></b></th>
</tr>
<tr>
<th width="6%" align="center" scope="col"

bgcolor="#CCCCCC">No</th>

<th width="11%" align="1left" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">Tanggal</th>

<th width="18%" align="1left" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">No Tagihan</th>

<th width="20%" align="1left" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">No Transaksi</th>

<th width="23%" align="right" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">Tagihan</th>

<th width="22%" align="right" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">Komisi</th>

</tr>

<?php

Sno=1;

Skomisi=0;

include "../function.php";

$tgll = InggrisTgl($ POST['tglmulai'l]):;
$tgl2 = InggrisTgl($ POST['tglsampai'l);

$sgql = "select * from tagihan where tanggal >='S$tgll' and
tanggal <='S$tgl2' and id sales ='$ POST[komisilst]'";

Sproses = mysgl query ($sql);

while (Srecord = mysql fetch array($Sproses))
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{

Skomper = (Srecord['pembayaran']*0.7)/100;
Skomisi = Skomisi+$Skomper;

?>

<tr>

<td align="center" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><?php echo

Sno ?></td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><?php echo

IndonesiaTgl (Srecord['tanggal']) 2></td>

<td align="left" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><?php echo

"AMI/T/".Srecord['id tagihan'].""; ?></td>

<td align="left" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><?php echo

"" IndonesiaTgl ($Srecord['tanggal']) ."-
".Srecord['no transaksi'].""; ?></td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><?php echo

number format ($record['pembayaran'], 0, ',',"'.")

?></td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><?php echo

number format ($komper, 0, ',','.') ?></td>
</tr>

<?php S$no++;}?2>

<?php

$sgl total = "select sum(pembayaran) as ptotal from tagihan
where tanggal >='Stgll' and tanggal <='Stgl2' and id sales

='S POST[komisilst]'";
Sproses_total = mysqgl query($sgl total);
Srecord total= mysgl fetch assoc($proses total);

?>

<tr>

<td align="center"
bgcolor="#FFFFFF">&nbsp; </td>

scope="col"
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<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>
<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>
<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>
<th align="right" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</th>
<th align="right" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><hr /></th>

</tr>

<tr>

<td align="center" scope="col"
bgcolor="#FFFFFF">&nbsp; </td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>

<td colspan="3" align="right" bgcolor="#FFFFFF"
scope="col"><b>Total Komisi Hasil Penagihan :</b></td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><b><?php

echo number format ($komisi, 0, ',','."') ?></b></td>

</tr>

</table>

</form>

<form id="forml" name="forml" method="post"

action="komisihpscetak.php" target="new">

<table width="540" border="0" align="center"
cellpadding="2" cellspacing="0" bgcolor="#FFFFFEF">

<tr>
<th width="637" align="1eft" valign="middle"
scope="col"><font color="#000000" face="Tahoma, Geneva,

sans-serif" size="2"><b>KOMISI HASIL PERIODE

<input name="tglmulaitxt" type="text" id="tglmulaitxt"
value="<?php echo S POST['tglmulai'] 2> size="10"
readonly="readonly" />

S/D

<input name="tglsampaitxt" type="text" id="tglsampaitxt"
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value="<?php echo $ _POST['tglsampai'] 2> size="10"
readonly="readonly" />

<input name="komisilst" type="text" id="komisilst"
value="<?php echo S POST['komisilst'] 2>" size="10"
readonly="readonly" hidden="" />

</b></font></th>

<th width="55" align="right" valign="middle"
scope="col"><input type=image img src="../gambar/cetak.png"

width="16" height="16" title="Cetak" /></th>
</tr>
</table>

<table width="540" border="0" align="center"
cellpadding="4" cellspacing="0">

<?php
Squery = "select B from sales where id sales
='".S POST['komisilst']."'";

Shasil = mysqgl query(Squery) ;

Sdata = mysgl fetch array($hasil);

2>

<tr>

<th colspan="4" align="left" scope="col">Sales : <b><font
color="#FF0000"><?php echo Sdata['nama sales']
?></font></b></th>

</tr>

<tr>

<th width="11%" align="center" scope="col"

bgcolor="#CCCCCC">No</th>

<th width="17%" align="1eft" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">Tanggal</th>

<th width="46%" align="1eft" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">No Transaksi</th>

<th width="26%" align="right" scope="col"
bgcolor="#CCCCCC">Jumlah</th>
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</tr>

<?php

Sno=1;

include "../function.php";

$tgll = InggrisTgl($S_POST['tglmulai']):;
$tgl2 = InggrisTgl (S _POST['tglsampai'l]);

$sql = "select * from transaksi rinci inner join transaksi
on transaksi.no transaksi = transaksi rinci.no_ transaksi
where transaksi.tanggal >='S$tgll' and transaksi.tanggal
<='$tgl2' and transaksi.id sales ='S$ POST[komisilst]' group
by transaksi.no transaksi ";

Sproses = mysgl query ($sql);

while (Srecord = mysgl fetch array (Sproses))

2>
<tr>

<td align="center" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><?php echo
Sno ?></td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><?php echo
IndonesiaTgl ($Srecord['tanggal']) ?></td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><?php echo
"" IndonesiaTgl ($Srecord['tanggal']) ."-
".Srecord['no transaksi'].""; ?></td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><?php echo
number format (S$record['jumlah'], 0, ',','.") 2></td>

</tr>

<?php S$no++;}?2>

<?php
$sgl total = "select sum (jumlah) as ptotal from
transaksi rinci inner join transaksi on

transaksi.no_ transaksi = transaksi rinci.no_ transaksi where




transaksi.tanggal >='S$tgll' and transaksi.tanggal <='S$tgl2'
and transaksi.id sales ='$ POST[komisilst]'";

Sproses_total = mysqgl query($sgl total);
Srecord total= mysqgl fetch assoc($proses total);

?>

<tr>

<td align="center" scope="col"
bgcolor="#FFFFFF">&nbsp; </td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>
<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>
<th align="right" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><hr /></th>
</tr>
<tr>

<td align="center" scope="col"
bgcolor="#FFFFFF">&nbsp; </td>

<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><b>Total
Jumlah :</b></td>

<td align="right" scope="col" bgcolor="#FFFFFF"><font
color="#FF0000"><b><?php echo
number_format($record_total['ptotal'], 0, Vo0, 0. 1)
?></b></font></td>
</tr>
<?php

if (Srecord total['ptotal']>=30 and

Srecord total['ptotal']<=49) ({
$komisihps ='0.10%";

}elseif (Srecord total['ptotal']>=50 and
Srecord total['ptotal']<=100) {

Skomisihps ='0.20%";

telseif (Srecord total['ptotal']>=101 and
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Srecord total['ptotal']<=200) {
Skomisihps ='0.35%";

}elseif (Srecord total['ptotal']>=201 and
Srecord total['ptotal']<=300) {

Skomisihps ='0.50%";
}elseif (Srecord total['ptotal']>=301) {

Skomisihps ='0.60%";

telse(
Skomisihps ='0";
}
?>
<tr>
<td align="center" scope="col"

bgcolor="#FFFFFF">&nbsp; </td>
<td align="left" scope="col" bgcolor="#FFFFFF">&nbsp;</td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><b>Komisi
Hasil Penjualan :</b></td>

<td align="right" scope="col" Dbgcolor="#FFFFFF"><b><?php
echo $komisihps ?></b></td>

</tr>
</table>

</form>

4.3.2.3 Analisis Pengujian

Setelah melakukan implementasi dan pengujian dari sistem yang dibangun
peneliti memberikan kesimpulan bahwa Sistem Informasi Sales Order Pada PT.
Anugerah Musi Indah Nusantara Berbasis Website, dapat membantu proses
penjualan sales, pelanggan dan sales counter yang selama ini menjadi masalah,
dan dari percobaan yang telah dilakukan sistem yang dibangun dapat berjalan

dengan baik sesuai dengan tujuan. Hasil dari pengujian yang telah dilakukan pada
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PT.Anugerah Musi Indah Nusantara, berdasarkan BlackBoxberfokus pada tiga
pengujian yaitu:

1. fungsi-fungsi tidak benar atau hilang

2. Kesalahan interface

3. Kesalahan dalam struktur data atau akses database eksternal
Peneliti tampilkan dalam bentuk Grafik persentase dapat di lihat seperti gambar

dibawah ini.
120%
100% 100% 100%
100%
80% -
60% -
40% - | berhasil
20% - H tidak berhasil
0% - ‘ ‘

Fungsi  Kesalahan Kesalahan
tidak benar Interface database
Eksternal

Gambar 4.64 Grafik persentase pengujian Aktor Sales, Sales Counter, Adm

Barang Jadi, Pelanggan dan Manajer Marketing

120%
100% 100% 100%
100% -
80% -
60% -
40% - M berhasil
20% - m tidak berhasil
0% -

Fungsi  Kesalahan Kesalahan
tidak benar Interface database
Eksternal

Gambar 4.65 Grafik persentase pengujian Aktor Pelanggan
Dari hasil penggambaran grafik diatas peneliti mengambil kesimpulan
tidak terjadi kesalahan dalam proses menjalankan sistem, semua proses pengujian

yang dilakukan oleh seluruh aktor dpaat berjalan dengan baik.



138

4.4 Penyerahan (Deployment) Sistem Informasi Sales Order

Tahapan ini dibutuhkan untuk mendapatkan feedback dari pengguna, sebagai
hasil evaluasi dari tahapan sebelumnya dan implementasi dari sistem yang
dikembangkan. Sistem yang telah melalui tahapan pengujian selanjutnya akan
diserahkan agar dapat diimplementasikan dan dapat dimanfaatkan oleh pengguna.
Tahapan penyerahan dilakukan secara langsung terhadap unit terkait sebagai
lokasi penelitian. Pada tahapan penyerahan peneliti melakukan penyerahan
perangkat lunak ke objek penelitian yaitu PT. Anugerah Musi Indah Nusantara
yang beralamat di Jalan Camat Il rt.052 / rw.018 Kelurahan Sukajadi, Kecamatan
Talang Kelapa, Banyuasi 30761 - Sumatera Selatan.



BAB V
PENUTUP

5.1 Simpulan

Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilakukan maka dapat diambil
simpulan bahwa sistem yang dibangun ini dapat membantu menangani
permasalahan dalam proses pemesanan produk yang dilakukan sales ataupun
pelanggan tanpa harus menghubungi sales counter dan dapat memberikan
informasi mengenai komisi sales secara cepat tanpa harus menunggu perhitungan,
dengan begini sales akan langsung dapat melihat informasi komisi yang didapat
berdasarkan penjualan dan penagihan, sehingga memberikan motivasi bagi pihak
sales dalam meningkatkan penjualan untuk perusahaan. Selain itu sistem
informasi ini bisa juga sebagai media promosi alternatif bagi pihak PT Anugerah
Musi Indah Nusantara untuk mengenalkan usaha mereka kepada penggguna
internet.
5.2 Saran

Sistem yang dibangun masih memiliki beberapa kekurangan, oleh sebab itu
beberapa hal yang dapat dikembangkan untuk peneliti selanjutnya, yaitu sebagai
berikut :

1. Smartphone android merupakan media popular saat ini, tidak menutup
kemungkinan untuk dikembangkan atau diakses melalui media mobile
android.

2. Untuk pengembangan kedepan sistem informasi sales order ini memiliki
program reward untuk sales yang mencapai target selama 6 bulan

berturut-turut
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Testing Pengguna Sistem Sales Counter

145



Testing Pengguna Sistem Sales
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Testing Pengguna Sistem Pelanggan
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